Enquete
Les diplomes pour vendre du vin

Les diplomes les plus cotes pour

Le diplome

Les meilleurs diplé

Master 1 et 2
vins et champagne

Master 2
commerce des vins

Licence professionnelle
commercialisation
a linternational des vins
et spiritueux

Master
commerce des vins
et spiritueux

Les meilleurs dip

Licence professionnelle
droit et commerce
des vins et spiritueux

Licence professionnelle
commerce des vins
et cenotourisme

MBA 2 Wine Marketing
& Management

MBA spécialisé communi-
cation & marketing

MBA 2 Spirits Marketing

and Management

Master 2 commerce
international des spiritueux

Titre Caves
commercialisation
appliquée vins & spiritueux

Mastére spécialisé
Management des vins
et spiritueux

Les meilleurs diplé

Certificat commercial
conseil en vins et produits
régionaux

Conseiller commercial
vins & spiritueux

Conseiller en sommellerie

Les meilleures fo

MSc of Wine Management

0IV MSc in Wine
Management

Master of Science Wine
& Spirits Management

Mastére spécialisé
connaissance et commerce
internati | des vins

Ecole et date
de création
du dipléme

Université de Reims
(1991)

Montpellier SupAgro
(IHEV) et Université
de Montpellier
(2000)

Faculté des sciences
de Reims avec
Avize Viti Campus

|AE Bordeaux /
Université de Bordeaux

Iomes mixtes (

Université de Poitiers
Faculté de droit
(2008)

Institut universitaire
de la vigne et du vin
Jules-Guyot et Université
de Bourgogne (2003)
Inseec Wine & Spirits
Bordeaux
(2004)

EFAP
(2018)

Inseec Wine & Spirits
Bordeaux
(2015)

IAE / Université de Poitiers
(1999)

IPC Bordeaux
(1991)

Kedge Busines School
(2008)

Université du vin
de Suze-la-Rousse

IFCO Paris et Marseille
(2006)

CAFA Formations
(1992)

rmations spéc

Burgundy School
of Business
(2012)

Montpellier SupAgro (IHEV),

avec |'0IV et I'Association

universitaire internationale
du vin (1986)

KEDGE Business School
(2016)

AgroSup Dijon
(2007)

itaires 100 % com

Niveau
d’études
requis

Bac+3 pour le M1 ou
Bac+4 ou DNO pour le M2

Bac+4

Bac+2

Bac+4

ommerce et une

Bac+2

Bac+2

Bac-+4 ou Bac+3 avec 5 ans
d'expérience dans le secteur

_Bac+4 ou Bac+5 pour les
étudiants en communication
ou selon expérience

Bac+4 ou Bac+3 avec 5 ans
d’expérience dans le secteur

Bac+4 ou équivalent

Bac+2 ou Bac+expérience
professionnelle

Bac+4 ou Bac+3
avec 3 ans d’expérience
professionnelle ou Bac+2
avec 5 ans d’expérience

ter une reconver

Bac (ou équivalent) ou
expérience significative

Niveau Bac et/ou
expérience professionnelle

Bac ou expérience
dans la restauration

ye

alisées sur l'inter

Bac+4
ou Bachelor International
réalisé a |'étranger

Bac+4

Bachelor international : 4 ans

Bac+5 ou Bac+4 avec
3 années d’expérience

Durée
et cout
des études
par année

24 mois ou
12 mois
400 ou 200 €

12 mois
440 €

12 mois (forma-
tion continue)
ou 18 mois

_ (alternance)
A partir de 400 €

12 mois
245 €

autre spé

12 mois
Environ 400 €

12 mois
Le cot est pris
en charge par
I'entreprise

12 mois
De 11800 &
13850 €

12 mois
9750 €

12 mois
De 11 800 a
13850 €

12 mois
Environ 400 €

12 mois
5600 € ou prise
en charge OPCO
entreprise pour

les alternants

1an
15000 €

4 mois
4960 €

600 heures
6000 €

12 mois
6875 €

16 mois (cours,
visites et these
professionnelle)

18 mois
28000 €
(scolarité et frais
de voyage)

18 mois
19000 €

12 mois
12000 €

Mode
de formation

Formation initiale

Formation initiale
et alternance

Formation initiale
ou en apprentissage

Formation initiale
Formation initiale
ou en alternance

Contrat de
professionnalisation

Formation
professionnalisante

Formation initiale

Formation
professionnalisante

Formation initiale,
alternance (contrat
de professionnalisation
ou alternance)

Formation initiale
ou en alternance

Alternance

Formation continue

Formation initiale
ou en alternance

Formation initiale
ou en alternance

Formation initiale

Formation initiale

Formation initiale

Formation initiale

Meétiers visés

Attaché commerce et marketing des vins,
responsable qualité, hygiéne et environnement...

Commerciaux spécialisés dans le secteur viti-vinicole

Assistant export, assistant marketing, brand ambassador,
commercial export, chef de zone export...

Chef de produit, responsable export,
directeur commercial, du marketing, des achats...

Directeur d’exploitation viticole, courtier en vins et spiritueux,
assistant démarche qualité, juriste, commercialisation
des produits vinicoles et connexes. ..

Agent de développement en cenotourisme,
responsable des services réceptifs, chargé de production
de tour-opérateurs...

Responsable de département commercial, marketing,
e-commerce ou export, créateur d'entreprise. ..

Directeur de la communication, responsable marketing,
manager événementiel, de I'cenotourisme, de la communica-
tion digitale, des relations publiques, attaché de presse

Spirits brand manager, directeur de zone export, business
manager, consultant en spiritueux. ..

Responsable de zone export, opérateur spécialisé
en commerce international, administration des ventes,
directeur des achats...

Commercial import/export, caviste,
chargé de projet cenotourisme. ..

Responsable commercial, des ventes, export, acheteur,
chef de produit packaging/merchandising...

Commercial en vin/produits agroalimentaires/produits
du terroir, vendeur, distributeur, responsable de rayon,
responsable de zone, commercial export. ..

Caviste, agent commercial en vins et spiritueux, grossiste,
sommelier, commercial responsable rayon...

Caviste, manager de rayon liquides, commercial
import/export, journaliste spécialisé. ..

Directeur de marque, directeur de I'import/export,
directeur commercial...

Directeur commercial export, directeur marketing,
directeur général, entrepreneur...

Directeur des ventes, directeur de I'export ou de I'import,
directeur du développement international. ..

Commercial, directeur des ventes France ou export,
responsable grands comptes, responsable achats

Salaire
annuel
brut moyen

30000 €

30000 €

30000 €

34000 €

25000 €

25000 €

45000 €

35000 €

45000 €

30000 €

28000 €

34000 €

25000 €

25000 €

25000 €

31000 €

30000 €

34000 €

34000 €
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Périod
d’inscﬁpﬁon

Nombre
d

e
diplomés

Durée totale
des stages

Langue(s)
d’enseigne-
men

Contacts écoles

L’avis de La RVF

Avril-mai

Mai-juin

Mars-mai

Avril-mai

Plus de 400

Environ 400

Environ 200

Environ 450

3 semaines en Master 1,
de 4 a6 mois en Master 2

16 a 24 mois

7 mois dont de 4 a 6 mois
a l'international

6 mois

Francais

Francais et anglais

Francais et anglais

Francais et anglais

Philippe Jeandet
philippe.jeandet@univ-reims.fr

Michel Calleja
Michel.Calleja@supagro.fr

Francine Viard
francine.viard@
avizeviticampus.fr

Maria Melin-Bonfils
maria.melin-bonfils@
u-bordeaux.fr

Solide et rodé, ce master champenois est classé dans le top 5 des masters
du domaine Management du vin et de la gastronomie
par le guide Eduniversal des meilleurs masters, MS et MBA de France.

Cette formation permet de se spécialiser dans le marketing
et le commerce du vin au contact d’enseignants professionnels
expérimentés pour 440 €/an seulement, une affaire !

Tres complet, ce dipléme universitaire professionnalisant
vous donnera des compétences en vins et spiritueux, techniques
de commerce international et langues.

Cette double formation vins et spiritueux offre aussi une solide base technique
sur le vin gréce aux partenariats avec I'ISVV. Elle permet de préparer le WSET 2.

Avril-mai

Avril-mai

Toute I'année

Décembre-
septembre

220

270

1100

EFAP :
20 000 diplomés

Alternance ou 4 mois

Alternance

34 semaines possibles
(en contrat pro ou stage)

6 mois

Francais et anglais

Francais

Anglais

Francais

Sandrine Villard
sandrine.villard@
univ-poitiers.fr

Frangoise Bensa
francoise.bensa@
u-bourgogne.fr

admissions.iws.bordeaux@
inseec.com

Sébastien Labat
s.labat@efap.com

La seule licence juridique et commerciale vins et spiritueux
de France. Elle permet de s’orienter vers un métier commercial
ou plus administratif.

Cette licence allie a Ia fois le commerce des vins et I'enotourisme.
Elle fonctionne uniquement en contrat de professionnalisation
ce qui garantit une embauche a I'issue de la formation.

Cette formation trés axée marketing vous préparera a la fois a vendre
du vin, des spiritueux et des matiéres seches (tonneaux...).

Cette jeune formation bénéficiera a terme du réseau de I'EFAP.
Pour celles et ceux qui veulent se spécialiser dans les métiers
du marketing et de la communication du vin.

Toute I'année

Avril-mai

Toute I'année

Novembre-aoiit

200

285

Environ 750

354

8 mois

Alternance ou
5 mois de stage

Alternance

Contrat pro : 6 mois
Stage alterné : 4 mois

Anglais

Francais et anglais

Francais et anglais

Francais

admissions.iws.bordeaux@
inseec.com

Sandrine Villard
sandrine.villard@
univ-poitiers.fr

Coralie Moussu
ipc@formation-lac.com

Jérémy Cukierman
jeremy.cukierman@
kedgebs.com

Résolument tournée vers I'export, cette formation propose un stage
de 2 semaines a Londres et une visite de terrain dans le Cognagais.

Cet IAE spécialisé dans les spiritueux propose des enseignements de qualité
a un prix imbattable. Les cours sont résolument tournés vers I'export.

Proposée par la CCI de Bordeaux, cette formation se veut en phase
avec la réalité économique. Elle propose aussi le WSET a celles
et ceux qui souhaitent se perfectionner en dégustation.

Le partenariat avec I'Institut supérieur de la vigne et du vin
vous assurera un solide bagage technique et le WSET vous donnera
des compétences en dégustation.

Septembre-
décembre

Toute I'année

Avril-septembre
ou aodt-février

650

Environ 400

1500

4 mois

2 mois si formation
continue, 6 mois en
entreprise si alternance

6 a 8 semaines

Francais

Francais et anglais

Francais

contact@universite-du-vin.com

contact@ifco-paris.com
contact@ifco: ille.com

Les formations dispensées a Suze-la-Rousse ont une bonne réputation
aupres des employeurs. Parfait pour une reconversion.

Une formation qu’on peut suivre a Paris ou a Marseille, et qui suit bien
les du moment : vins bio, biodynamiques, “nature” et étrangers. ..

cafa@cafa-formations.com

Souple grace a ses deux sessions, cette formation se distingue
par son ancienneté, et donc son réseau d’anciens éléves.

Février-aoit

Toute I'année

Novembre-ao(it

Avril-juillet

300

Environ 560

124

Optionnel, 6 mois
maximum

Jusqu’a 6 mois

Au moins 6 mois

6 mois

Anglais

Anglais (70 %)
et francais (30 %)

Anglais

Francais et anglais

Pierre Joulié
pierre.joulie@bsb-education.com

Nicolas Goldschmidt
ngoldschmidt@oivmsc.org

Jérémy Cukierman
jeremy.cukierman@
kedgebs.com

admissions.iws.bordeaux@
inseec.com

Souvent citée par les employeurs, la Burgundy School of Business est
I'école de commerce qui monte. Elle propose des diplomes attractifs,
nous avons choisi le MSc plutét que le MBA pour son antériorité.

Le seul diplome délivré par I'Organisation internationale de la vigne et du vin.
Les étudiants voyagent pendant 11 mois dans 25 pays différents. Idéal pour avoir
une vision mondiale du vin. Grande qualité du réseau d’anciens éleves. Prix élevé.

Le contenu pédagogique de cette jeune formation mais déja reconnue
a été récemment élargi : transition écologique, perception du vin, prix du foncier.

Cette formation vous donnera un solide bagage technique et vous
emmenera pendant 4 semaines sur le terrain en France et a I'étranger.
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