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CANDIDATURE A L’INCUBATEUR UNIVERSITAIRE
- PROMOTION 2020/21 -
L’incubateur universitaire CRÉATIV’LABZ s’engage à tenir confidentielles toutes les informations dont il aura eu connaissance sur l’activité décrite dans ce document de candidature, tant pendant la durée de la sélection qu’après son déroulement. 
L’incubateur universitaire accueille toutes initiatives et projets de créations d’activités (innovantes, traditionnelles, en lien avec l’économie sociale et solidaire, etc.) portés par les étudiants de l’URCA (toutes filières et niveaux d’études confondus). Chaque année, ce sont plus de 60 initiatives étudiantes qui sont accueillies, informées, sensibilisées et/ou accompagnées par le CRÉATIV’LABZ. 
Au cours des premiers rendez-vous et après lecture de vos éléments, l’équipe de l’incubateur vous positionnera sur l’un des programmes d’accompagnement : 
#1. Potentiel by PÉPITE CA ( programme d’initiation permettant de découvrir 
l’entrepreneuriat, les grandes étapes et outils et de définir les bases de votre projet)
#2. Incubation (programme d’accompagnement professionnel pour les concepts 
et projets déjà initiés, les projets innovants - au sens large - et les activités déjà lancées) 
NB : la passerelle entre les 2 programmes se réalise à tout moment en cours d’année, et ce à la vue de l’avancement de votre projet et de votre motivation.
Candidater ne vous engage aucunement à créer votre activité, ni à interrompre vos études !
Afin de valider votre candidature, merci de :
· compléter ce document et l’envoyer au format Word (.doc) par mail à incubateur@univ-reims.fr
(renommer votre fichier « VotrePRÉNOM-VotreNOM-Candidature-CREATIVLABZ »)
· joindre pour l’ensemble de l’équipe projet la copie de carte d’étudiant et un CV 
      (scannées ou photos smartphone de bonne qualité en .jpeg).
· joindre également tous les travaux déjà réalisés afin d’apprécier au mieux l’état d’avancement
(étude de marché, business model, vidéo de présentation, business plan, prototype…
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LE PORTEUR

DE L’IDÉE, DU PROJET OU DE LA JEUNE ENTREPRISE
Si vous êtes seul ne pas compléter « Porteur n°2 », si vous êtes plus de 2, « copier-coller » autant de fois qu’il y a de co-porteurs, associés ou autres.

PORTEUR N°1 (représentant l’équipe projet)
Prénom & NOM : 

Date de naissance : 

Mail (régulièrement consulté) : 

Téléphone : 

Études suivies
1/ Vous êtes étudiant

Site universitaire (UFR SEN, UFR SESG, IUT…) :

Filière/cursus (AES, Eco-Gestion, GEA, Physique-Chimie…) : 

Année d’étude (DUT 1 ou 2, L1, L2, L3, Licence Pro., M1, M2, Doctorat…) :

Prénom & NOM du responsable pédagogique :

Mail du responsable pédagogique :
2/ Vous êtes jeune diplômé

Diplôme obtenu :

Année d’obtention : 
Présentation du porteur 

(motivations, compétences, qualités, passions…)
PORTEUR N°2 (co-porteur du projet)
Prénom & NOM : 

Date de naissance : 

Mail (régulièrement consulté) : 

Téléphone : 

Études suivies
1/ Vous êtes étudiant

Site universitaire (UFR SEN, UFR SESG, IUT…) :

Filière/cursus (AES, Eco-Gestion, GEA, Physique-Chimie…) : 

Année d’étude (DUT 1 ou 2, L1, L2, L3, Licence Pro., M1, M2, Doctorat…) :

Prénom & NOM du responsable pédagogique :

Mail du responsable pédagogique :

2/ Vous êtes jeune diplômé

Diplôme obtenu :

Année d’obtention : 

Présentation du porteur
(motivations, compétences, qualités, passions…)

L’IDÉE, LE PROJET 

OU LA JEUNE ENTREPRISE DÉJÀ CRÉÉE
Nom du projet ou de la jeune entreprise
(Si vous en avez déjà un)
Description
(En quelques lignes seulement. Quel est mon idée/projet/entreprise ? Produit et/ou service ? Quels sont les clients/utilisateurs ? Comment gagner de l’argent ? Avantage concurrentiel/positionnement ?...)
NB : merci de nous communiquer tous les travaux déjà réalisés afin d’apprécier au mieux l’état d’avancement de votre idée, de votre projet ou de votre entreprise (document de présentation, étude de marché, business model, business plan, site web, maquette, etc.).
Ce que j’ai déjà fait
 Rien (j’en suis au stade de l’idée ou j’ai juste l’envie de découvrir l’entrepreneuriat)

 Réflexion sur la faisabilité (j’ai commencé à chercher et à me renseigner) 
 Étude de marché (analyse de l’offre et de la demande)
 Business Model (CANVAS par exemple)
 Business Plan

 Prototype

 Preuve de concept, test de l’offre/activité
 Activité déjà créée 
 Autre (préciser) :
Ce que je recherche à l’incubateur 
 M’initier à l’entrepreneuriat

 Acquérir de la méthodologie et me faire accompagner
 Rencontrer d’autres porteurs
 Etre mis en relation avec des experts
 Trouver des partenaires et fournisseurs

 Trouver des prospects et clients 
 Bénéficier de locaux, d’un lieu pour avancer
 Trouver du financement
 Créer mon auto entreprise

 Faire/substituer mon stage par mon projet entrepreneurial

 Professionnaliser, développer ou structurer ma jeune entreprise

 Autre (préciser) :

Présentation du programme découverte
Potentiel by PÉPITE CA
Dans le cadre du programme de découverte et d’initiation à l’entrepreneuriat, vous bénéficiez de :

· plénières de rentrée et de printemps

· 4 ateliers pour découvrir toutes les étapes et les outils permettant de batir un projet 

· 4 rendez-vous de suivis individuels minimum

· la possibilité de participer à des rencontres, des weekends startup, des rendez-vous spécifiques,
des challenges, des déplacements sur salons, des webinars, des concours, etc.
Certains ateliers du programme Incubation peuvent être ouverts aux porteurs de ce programme, sur demande ou positionnement du chargé d’affaires à l’incubateur, et selon l’avancement réel du projet.
Tout porteur peut bénéficier à titre individuel :

· d’expertise ou d’appui du réseau des partenaires de l’incubateur (avocat, expert comptable,
spécialiste, banque, business angel, réseau spécifique…) après validation du chargé d’affaire
· de l’espace de coworking et des ressources de l’incubateur, ou d’un de ses partenaires 
sur les campus de Charleville-Mézières, Troyes, Reims et Châlons-en-Champagne 
(pour les autres campus, merci de nous contacter)
Il est demandé à nos étudiants positionnés sur ce programme de :

· se mobiliser à minima sur les 4 ateliers découvertes (ateliers de 2h, accessibles en ligne, 
positionnés plusieurs fois dans l’année à des horaires variés et accessibles)

· faire état de son avancement lors des rendez-vous

· participer à un temps de découverte par l’action (déplacement, concours de concept

ou projet, weekend startup, soirée elevator pitch, etc.)
NB : le positionnment sur ce programme peut également être une base de discussion avec votre formation pour la réalisation d’un stage entrepreneuriat en substitution d’un stage professionnel, ou un mémoire projet entrepreneurial en lieu et place d’un mémoire recherche.

Présentation du programme renforcé
INCUBATION
Dans le cadre de l’Incubation, vous bénéficiez :

· d’un programme complet permettant d’atteindre vos objectifs (ce programme nécessite de votre part un degré de motivation et d’investissement élevé si vos objectifs sont eux aussi élevés)
· d’une expertise projet et d’un suivi au quotidien objectivé, défini par une feuille de route réalisée avec vous. Cette feuille de route indique des objectifs précis à réaliser, des temps de passage, des actions pour y arriver, et prend en compte votre rythme et vos échéances d’étudiants
· du contenu du programme découverte Potentiel by PÉPITE si nécessaire (à l’appréciation du chargé d’affaires selon l’état d’avancement du projet et le degré de connaissance du porteur/équipe projet)

· d’un coaching, d’une bourse-projet, d’un bureau individuel ou partagé, d’un cycle d’ateliers animés par des professionnels (avocats, experts comptable, expert web, expert communication etc.), de facilité pour du prototypage, d’outils professionnels de communication et 
· d’expertise et/ou d’appui du réseau des partenaires de l’incubateur (avocat, expert comptable, spécialiste, banque, business angel, réseau spécifique, etc.) après validation du chargé d’affaires 
· de la prise en charge partielle ou totale de prestations (prototype 3D, outils de communication, déplacement, etc.)
· d’un accès facilité vers les acteurs du financement, de l’innovation ou de croissance
· d’un aménagement et/ou dispense d’enseignements, d’une substitution de stage, d’une année de césure, etc. (tout ceci étant soumis à validation de votre responsable de formation)
De plus, l’incubateur universitaire CRÉATIV’LABZ peut positionner des porteurs sur des évènements inter-établissements, des challenges, des concours régionaux et/ou nationaux, des déplacements sur des grands salons thématiques, ou encore sur des missions en France ou à l’étranger.

NB : ce programme d’accompagnement renforcé se décompose en 2 phases distinctes (de 6 mois chacune) sur une période de 12 mois maximum. Vous pouvez à tout moment demander de le suspendre, de l’amménager ou de le stopper. 

Comité de sélection du programme Incubation
L’accès au programme d’accompagnement renforcé de l’incubateur universitaire est soumis à sélection devant un comité composé de membres de l’Université de Reims Champagne-Ardenne, de partenaires techniques et financiers de l’incubateurs, et d’entrepreneurs. 

L’objectif de ce comité est de statuer avec bienveillance sur les projets les plus à même à intégrer le programme, de part : 
· l’état d’esprit et le degré d’engagement du porteur (ou de l’équipe projet) 
· la thématique du projet, la spécificité, la technicité, l’innovation au sens large, l’accessibilité au marché, le temps de maturation, la faisabilité et l’intérêt pour l’URCA notamment 

· la nécessité et la compatibilité par rapport aux services proposés par l’Incubateur 
· l’avancement du projet et les démarches déjà engagées, en matière de définition du concept, d’identification et de prévisualisation des potentialités du marché 
La soutenance de votre projet se déroule en 3 temps : 

1. Présentation du projet par le porteur (ou l’équipe projet) d’une durée de 5 minutes maximum avec un support visuel (slides, vidéo, dessins, maquettes...)
2. Échange avec le porteur (ou à l’équipe projet) d’une durée de 10 minutes maximum
3. Délibérations du jury (observations, recommandations, avis et évaluation du projet) d’une durée de 10 minutes maximum
NB : le comité de sélection de la promotion INCUBATION 2020/21 se déroulera 1ère quinzaine de novembre 2020 (date et horaires restants à définir). A ce stade, les éléments financiers de type Business Plan, plan comptable, etc... ne sont pas nécessaires.
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