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DOMAINE : Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
UFR/Ecole... : IUT de Reims-Chalons-Charleville

SITES : Reims

SPECIALITE DEB.U.T.: Techniques de commercialisation
PARCOURS TYPE : -

SEMESTRE : 1

Formation Initiale

l:l Formation Continue

l:lAppremissage
l:la)mrat Professionnel

27/09/2023

Contréle continu Coefficients
Ressources SAE BC1 BC2 BC3
TD/TP Epreuve promotion entiére T Stage en entreprise
So
o T <
ATE £ 2 s
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes Oral Ecrit Rapport svaluati Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport Soutenance Entreprise Rapport Soutenance 2 S = g
évaluation 5 < EE
= £ o
Vol. | Adapt Q@ o o o o o g g g g g g g S°
Code’ E.C. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) étud. | ation | cm ™ i H. Cc™m | T | TP L 'E L 'E L 'E L 'E L 'E B 'E B 'g B 'g B 'g B _g B _g B _g B _g
Apogée pn |iocal Projet S S S S S S S S S S S S S
ocale = = = = = = = = = = = = =
RD521010 R1.01 Fondamentaux du marketing et comportement du PR101 Marketing 35 | 40 | 16 | 24 1| 4 0% | 2 60% | 2 2,5
consommateur
RD571020 R1.02 Fondamentaux de la vente PR102 Vente 24 28 10 18 1 4 40% 1 60% 1 3
RD521030 R1.03 Fondamentaux de la communication commerciale PR103 Communication 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 3
RD5Z1040 R1.04 Etudes marketing - 1 PR104 Etudes marketing 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 0,5 0,5
RD5Z1050 R1.05 Environnement économique de I'entreprise PR105 Economie 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 1
RD5Z1060 R1.06 Environnement juridique de I'entreprise PR106 Droit 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 0,5 1
RD5Z1070 R1.07 Techniques quantitatives et représentations - 1 PR107 Mathématiques 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 0,5 1,5
RD5Z1080 R1.08 Eléments financiers de I'entreprise PR108 Comptabilité 12 16 6 10 1 4 40% 1 60% 1 0,5 0,5
RD5Z1090 R1.09 Role et organisation de I'entreprise sur son marché PR109 Entreprise 12 16 6 10 1 4 40% 1 60% 1 1
RD5Z1100 R1.10 Initiation a la conduite de projet PR110 Projet 8 8 2 6 1 4 100% 1 0,5 0,5
RD5Z1110 R1.11 Langue A Anglais du commerce - 1 PR111 Anglais 20 24 0 24 1 4 50% 1 50% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z1M42 Langue B du commerce - 1 - Allemand PR112 LV2 Allemand 50% 1 50% 1
R1.12 20 24 0 24 1 4 0,5 0,5 0,5
RD5Z1M41 Langue B du commerce - 1 - Espagnol PR112 LV2 Espagnol 50% 1 50% 1
RD571130 R1.13 Ressources et culture numériques - 1 PR113 Numérique 20 24 4 20 1 4 100% 2 0,5 1 0,5
RD5Z1140 R1.14 Expression, communication et culture 1 PR114 Expression 20 24 6 18 1 4 50% 1 50% 1 0,5 1 0,5
RD5Z1150 R1.15 Projet personnel professionnel - 1 PR115 PPP 14 11 1 10 1 4 100% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z1510 SAE 1.01 Marketing : positionnement d'une offre simple sur un marché PS101 SAé Marketing 37 2 20 15 1 4 70% 1 30% 1 6
RD5Z1520 SAE 1.02 Vente : démarche de prospection PS102 SAé Vente 26 1 10 15 1 4 70% 1 30% 1 6
RD5Z1530 SAE 1.03 Communication commerciale : création d'un support "print" PS103 SAé Communication 37 2 20 15 1 4 70% 1 30% 1 5
RD5Z1600 | PORTFOLIO Portfolio - S1 PS104 Portfolio 10 1 4 5 1 4
Des bonifications éventuelles peuvent s'ajouter a chaque BC Bonification S1
dans la limite de 0,5 point sur 20. onification
97 278 0 50 ECTS
Total Etudiant | | I 20 20 20
375 TOTAL 15 15 12,5
Total semestre Total semestre
6 6 5
SAE
40% 40% 40%
Colt horaire totall 1257,5
| Date du vote en conseil de gestion : 11/04/2023 |
| Date du vote de la CFVU : 16/05/2023 |
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CHAMPAGN DOMAINE : Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
. UFR/Ecole... : IUT de Reims-Chéalons-Charleville
\LJ
19 U SITES - Reims
REMSIZET. pp R SPECIALITE DE B.U.T.: Techniques de commercialisation
LU CHAMPAGNE-ARDENN PARCOURS TYPE - ~
2023-2024 SEMESTRE : 2
Modalités d'enseignement de la formation* : Formation Initiale
* cocher la - les case-s consernée-s l:l Formation Continue
l:lAppremissage
l:la)mrat Professionnel
Contréle continu Coefficients
Ressources SAE BC1 BC2 BC3
TD/TP Epreuve promotion entiére T Stage en entreprise
So
o T <
ATE £ 2 s
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes Oral Ecrit Rapport svaluati Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport Soutenance Entreprise Rapport Soutenance 1Y) S = g
évaluation = < =
= £ o
Vol. | Adapt Q@ o o o o o g g g g g g g S°
Code’ E.C. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) étud. | ation | cm ™ i H. Cc™m | T | TP L 'E L 'E L 'E L 'E L 'E B 'E B 'g B 'g B 'g B _g B _g B _g B _g
Apogée ozl Projet S S S S S S S S S S S S S
PN | locale z z z z z z Zz Zz Zz Zz Zz Zz Zz
RD5Z2010 R2.01 Marketing mix - 1 PR201 Marketing mix 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 2
RD5Z2020 R2.02 Prospection et négociation PR202 Négociation 23 25 9 16 1 4 40% 1 60% 1 3
RD5Z2030 R2.03 Moyens de la communication commerciale PR203 Communication 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 3
RD5Z2040 R2.04 Etudes marketing - 2 PR204 Etudes marketing 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 1,5
RD5Z2050 R2.05 Relations contractuelles commerciales PR205 Droit 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z2060 R2.06 Techniques quantitatives et représentations - 2 PR206 Mathématiques 23 25 9 16 1 4 40% 1 60% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z2070 R2.07 Codts, marges et prix d'une offre simple PR207 Comptabilité 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 0,5 0,5 0,5
RD522080 R2.08 Canaux de commercialisation et de distribution PR208 Distribution 14 15 5 10 1 4 40% 1 60% 1 1
RD5Z2090 R2.09 Psychologie sociale PR209 Psychologie sociale 18 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 0,5 0,5
RD5Z2100 R2.10 Gestion et conduite de projet PR210 Projet 10 10 2 8 1 4 100% 1 0,5 0,5
RD5Z2110 R2.11 Langue A Anglais du commerce - 2 PR211 Anglais 23 26 0 26 1 4 50% 1 50% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z2M42 Langue B du commerce - 2 - Allemand PR212 LV2 Allemand 50% 1 50% 1
R2.12 23 26 0 26 1 4 0,5 0,5 0,5
RD5Z2M41 Langue B du commerce - 2 - Espagnol PR212 LV2 Espagnol 50% 1 50% 1
RD5Z2130 R2.13 Ressources et culture numériques - 2 PR213 Numérique 18 20 2 18 1 4 100% 2 0,5 0,5 0,5
RD5Z2140 R2.14 Expression, communication et culture - 2 PR214 Expression 23 26 4 22 1 4 50% 1 50% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z2150 R2.15 Projet personnel professionnel - 2 PR215 PPP 10 10 0 10 1 4 100% 1 0,5 0,5 0,5
RD5Z2510 SAE 2.01 Marketing : marketing mix PS201 SAé Marketing 45 0 20 25 1 4 75% 1 25% 1 3
RD5Z2520 SAE 2.02 Vente : initiation au jeu de réle de négociation PS202 SAé Vente 45 0 20 25 1 4 75% 1 25% 1 3
RD522530 | SAE 2.03 Communication commerciale : élaboration d'un plan de PS203 SAé Communication 40 | o | 20 20| 1| 4 75% | 1 5% | 1 3
communication commerciale
RD522540 | SAE 2.04 Conception d'un projet en déployant les techniques de PS204 SAE Projet 5| 3| 2 w| 1] a 75% | 1 25% | 1 1 1 1
commercialisation
RD5Z2550 STAGE Stage S2 PS205 Stage 12 2 0 10 1 4 20% 1 80% 1 1 1 1
RD5Z2600 | PORTFOLIO Portfolio - S2 PS206 Portfolio 15 1 4 10 1 4 100% 1 1 1 1
Des bonifications éventuelles peuvent s'ajouter a chaque BC Bonification S2
dans la limite de 0,5 point sur 20. onification
85 290 0 100 ECTS
Total Etudiant: I I I 20 20 20
375 TOTAL 15 14 13,5
Total semestre Total semestre
6 6 6
SAE
40% 43% 44%
Coiit horaire totall 1287,5
| Date du vote en conseil de gestion : 11/04/2023 |
| Date du vote de la CFVU : 16/05/2023 |
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Modalités d'enseignement de la formation* :

2023-2024

* cocher la -

les case-s consernée-s
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DOMAINE :

Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale

UFR/Ecole.

IUT de Reims-Chéalons-Charleville

SITES :

Reims

SPECIALITE DE B.U.T. :

Techniques de commercialisation

PARCOURS TYPE : -

SEMESTRE : 3

Formation Initiale

l:l Formation Continue
l:lAppremissage
l:l Contrat Professionnel

27/09/2023

Contrdle continu Parcours Coefficients
Ressources SAE MDEE BDMRC BC1 BC2 BC3 BC4M BC5M BC4D BC5D
£ =
TD/TP Epreuve promotion entiére T Stage en entreprise . g8 _ g
S .8 ) c S = @ =
=58 QT g So = 8 o =
2w 3 Se2 > ] 2 a5 2 z
Autre cge TIS £ 2 Ss s 28 2 3
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes Oral Ecrit Rapport Rl Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport Soutenance Entreprise Rapport Soutenance 2 % o 3 E 5 9 5 = g _E ; o 3 S
=35 z = o
528 | L2% 2 - Ee g 28 2 g
Vol. | Adapt B B B B B B B B B B B B B 565 g8 s 5 g 8 &
el EC. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) étud. [ation| om [ o [ | B fewfmfw| 2 [ 2 s |2 | s |2 s |2l |2 s ||| ||| |2 s |2 |s|2|s|2|s]|:t %3 5
Apogée 0 || i s s s s s s s S S S 5 5 5 B B
ocale = = z z z z =z =z =z =z Z Z z
RD5Z3010 R3.01 Marketing Mix - 2 PR301 Marketing mix 18 22 8 14 1 4 40% 1 60% 1 X 2
RD5Z3020 R3.02 Entretien de vente PR302 Vente 18 22 8 14 1 4 40% 1 60% X X 3
RD5Z3030 R3.03 Principes de la communication digitale PR303 Communication 18 22 8 14 1 4 40% 1 60% 1 X X 3
RD5Z3040 R3.04 Etudes marketing - 3 PR304 Etudes marketing 13 15 7 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 2
RD5Z3050 R3.05 Environnement économique international PR305 Economie 13 15 7 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 1
RD5Z3060 R3.06 Droit des activités commerciales - 1 PR306 Droit 13 15 7 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 05 0,5
RD5Z3070 R3.07 Techniques quantitatives et représentations - 3 PR307 Mathématiques 13 15 7 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 0,5 0,5 0,5
RD5Z3080 R3.08 Tableau de bord commercial PR308 Tableau de bord 13 15 7 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 0,5 0,5 0,5
RD5Z3090 R3.09 Psychologie sociale du travail PR309 Psychologie sociale 12 15 7 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 1
RD5Z3100 R3.10 Anglais appliqué au commerce - 3 PR310 Anglais 15 18 0 18 1 4 50% 1 50% 1 X X 0,5 0,5 0,5
RD5Z3M42 LV B appliquée au commerce - 3 - Allemand PR311 LV2 Allemand 50% 1 50% 1
R3.11 15 18 0 18 1 4 X X 0,5 1 1
RD5Z3M41 LV B appliquée au commerce - 3 - Espagnol PR311 LV2 Espagnol 50% 1 50% 1
RD5Z3120 R3.12 Ressources et culture numériques - 3 PR312 Numérique 18 22 4 18 1 4 100% 2 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z3130 R3.13 Expression, communication, culture - 3 PR313 Expression 15 18 6 12 1 4 50% 1 50% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z3140 R3.14 PPP -3 PR314 PPP 10 11 1 10 1 4 100% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z315D R&BD;VIRC.I Marketing B2B PR315D Marketing B2B 13 18 6 12 0 0 100% 2 X 3
RD5Z315M | R3.MDEE.15 Stratégie de marketing digital PR315M Marketing digital 13 18 6 12 1 4 100% 2 X 3
RD5Z316D R&BD{;\AF\'C.I Fondamentaux de la relation client PR316D Relation client 13 18 6 12 0 0 100% 2 X 3
RD5Z316M | R3.MDEE.16 Créativité et innovation PR316M Innovation 13 18 6 12 1 4 100% 2 X 3
RD5Z3510 | SAE 3.01 Pilotage d'un projet en déployant les techniques de PS301 SAG Projet 15| 5| o 0] 1] a X X
commercialisation
RD5Z352D 3 BDSI\:\AREC 02 Démarche de création ou de reprise d'entreprise PS302D Créa d'entreprise 76 12 24 40 [ 0 70% 1 30% 1 X 5} 5 5} 15 i
RD5Z352M 3 M?EEE 02 Démarche de création d'entreprise en contexte digital PS302M Créa d'entreprise 76 12 24 40 1 4 70% 1 30% 1 X 5] 5 5] i3 15
SAE Développement d'une expertise commerciale basée sur le .
RD5Z353D 3.BDMRC.03 diagnostic de la stratégie dlient d'un secteur PS303D Stratégie client 55 0 25 30 [ 0 50% 1 50% 1 X 2 2 2
RD5Z354M 3 M?EEE 03 Analyse d'une activité digitale PS303M Saé 55 0 25 30 1 4 50% 1 50% 1 X 2 2 2
RD5Z3600 | PORTFOLIO Portfolio - S3 PS304 Portfolio 15 2 8 5 1 4 X X
Des bonifications éventuelles peuvent s'ajouter a chaque BC
dans la limite de 0,5 point sur 20. Bonification S3
- i |08 2a7] 0 [ 85 | ECTS 10 6 6 a a
Parcours : Marketing digital, Total Etudiant 35 o . TOTAL
bt et Parcours : Marketing digital, e-business et 17 12,5 12,5 8,5 8
entrepreneuriat entrepreneuriat SAE 7 5 5 3,5 3,5
41% 40% 40% 41% 44%
Parcours : Business Total Etudiant | 208 [ 247] o0 | 85 | ECTS 10 6 6 4 4
développement et Parcours : Business dé et TOTAL 17 12,5 12,5 8,5 8,5
management de la relation management de la relation client SAE 7 5 5 3,5 3,5
client 41% 40% 40% 41% 41%
Colt horaire totall
[ Date du vote en conseil de gestion : 11/04/2023 |
[ Date du vote de la CFVU : 16/05/2023 |
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DOMAINE :

Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale

UFR/Ecole.

IUT de Reims-Chéalons-Charleville

SITES :

Reims

SPECIALITE DE B.U.T. :

Techniques de commercialisation

PARCOURS TYPE :

27/09/2023

SEMESTRE : 4
Modalités d'enseignement de la formation* : 2023-2024 Formation Initiale
* cocher la - les case-s consemée-s [ Formation Continue
l:lAppremissage
l:l Contrat Professionnel
Contrdle continu Parcours Coefficients
Ressources SAE MDEE BDMRC BC1 BC2 BC3 BC4M BC5M BC4D BC5D
£ =
TD/TP Epreuve promotion entiére T Stage en entreprise . g8 _ g
B o, c =] -5 @ =
258 oo g S = z 8 =3 =
205 g2 = ] k= o 5 =3 ]
Aut s§2 | g2 = 2 S 2 g8 3 s
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes Oral Ecrit Rapport éval:argon Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport Soutenance Entreprise Rapport Soutenance 2 % o 3 E 5 9 5 = g _E ; o 3 S
=35 z = g
828 | Lo% E e £E g Hg H k=
Vol. | Adapt e e e e e e e e B B B B B geg | gg¢® Sie g w5 ¢ e
el EC. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) éud |aton| o | o | e [ M fem| ol g | €| & | 2|8 || 8[| || |E]|sg|E | |E|s|E|[s|E|s|E|ls]|E|s]|E 235 3
Apogée 0 || i s s s s s s s S S S 5 5 5 B B
ocale = = = z z z =z =z =z =z Z Z Z
RD5Z4010 R4.01 Stratégie marketing PRA401 Stratégie marketing 12 16 6 10 1 4 40% 1 60% 1 X 25
RD5Z4020 R4.02 Négociation: réle du vendeur et de I'acheteur PR402 Négociation 13 16 6 10 1 4 40% 1 60% X X 2,5
RD5Z4030 R4.03 Conception d'une campagne de communication PR403 Communication 13 16 6 10 1 4 40% 1 60% 1 X X 25
RD5Z4040 R4.04 Droit du travail PR404 Droit 8 13 5 8 1 4 40% 1 60% 1 X X 0,5 0,5 0,5 05 0,5
RD5Z4050 R4.05 Anglais appliqué au commerce - 4 PR405 Anglais 13 18 0 18 1 4 50% 1 50% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z4M42 LV B appliquée au commerce - 4 - Allemand PRA406 LV2 Allemand 50% 1 50% 1
R4.06 13 18 o | 18 1| a X X 05 0,5 05 05 0,5 0,5 0,5
RD5Z4M41 LV B appliquée au commerce - 4 - Espagnol PR406 LV2 Espagnol 50% 1 50% 1
RD5Z4070 R4.07 Expression, communication, culture - 4 PR407 Expression 13 18 4 14 1 4 50% 1 50% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z4080 R4.08 PPP -4 PR408 PPP 5 5 1 4 1 4 100% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z409D R4'BD9MRC'0 X du de I'équipe col PR409D Equipe commerciale 20 20 8 12 0 0 40% 1 60% 1 X 2,5
RD5Z409M | R4.MDEE.09 Conduite de projet digital PR409M Projet digital 15 15 5 10 1 4 40% 1 60% 1 X 15
RD5Z410D R4'BD0MRC'1 Relation client omnicanal PR410D Relation client 25 25 9 16 0 0 40% 1 60% 1 X 25
RD5Z410M | R4.MDEE.10 Stratégie e-commerce PR410M Stratégie MD 15 15 5 10 1 4 40% 1 60% 1 X 15
RD5Z411M | R4.MDEE.11 Business model - 1 PR411M Business model 15 15 5 10 1 4 40% 1 60% 1 X 25
RD5Z4510 | SAE 4.01 Evaluation de la performance du projet en déployant les PS401 SAG Projet 35| o] s 0| 1] 4 s0% | 1 s0% | 1 X X 1 1 1
technigues de commercialisation
RD5Z4520 SAE 4.02 Pilotage commercial d'une organisation PS402 Pilotage commercial 50 0 20 30 1 4 50% 1 50% 1 X X 1 1 0,5
| RD5Z453D 4 BDSI\?FEC 03 Elaboration d' un plan d’actions commercial et relationnel PS403D Plan d'actions 55 0 20 35 0 0 50% 1 50% 1 X 2 2
SAE y "
RD5Z455M 4. MDEE.03 Création de site web PS403M Saé 55 0 20 35 1 4 50% 1 50% 1 X 2 2
RD52454D STA(;EC’BDM StageBDMRC PS404D Stage BDMRC 7| 2] s 0]ofo 20% | 1 | 80% | 1 X 1 1 1 1 1
RD5Z456M STAGEMDE StageMDEE PS404M Saé 7| 2] s 0] 1] a 20% | 1 | 80% | 1 X 1 1 1 1 1
RD5Z4600 | PORTFOLIO Portfolio - S4 PS405 Portfolio 18 0 8 10 1 4 100% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
Des bonifications éventuelles peuvent s'ajouter a chaque BC
dans la limite de 0,5 point sur 20. Bonification S4
; | 45 [180] o | 115 ] BT 6 3 3 3 6
Parcours : Marketing digital, Total Etudiant
- ef 8 225 Parcours : Marketing digital, e-business et TOTAL 8,5 8,5 7,5 8,5 8,5
entrepreneuriat entrepreneuriat saE 3,5 3,5 3 35 3,5
41% 41% 40% 41% 41%
Parcours : Business Total Etudiant 178 | o | 115 | ECTS 6 6 6 6 6
développement et 225 Parcours : Business développement et TOTAL 8,5 8,5 7,5 8,5 8,5
management de la relation management de la relation client SAE 3,5 3,5 3 3,5 3,5
client 41% 41% 40% 41% 41%
ot horae o]
‘ Date du vote en conseil de gestion : 11/04/2023 |
[ Date du vote de la CFVU : 16/05/2023 |
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DOMAINE : Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
A \‘_') UFR/Ecole... : IUT de Reims-Chéalons-Charleville
19} Y SITES - Reims
REMSIZET. D REe. SPECIALITE DEB.U.T. : Techniques de commercialisation
NNV CHAMPAGNE-ARDENNE PARCOURS TYPE : -
SEMESTRE : 5
Modalités d'enseignement de la formation* : 2023-2024 ormation Initiale
* cocher la - les case-s consemée-s [Jrormation Continue
:IApprentlssage
|:I Contrat Professionnel
Contrdle continu Parcours Coefficients
Ressources SAE MDEE BDMRC BC1 BC2 BC4M BC5M BC4D BC5D
g i
TD/TP Epreuve promotion entiére T Stage en entreprise _ g g
B8 o8, = =i @ =
=38 23 ¢ = 58 =3 £
= S0 2 o 0 5 o o
Autre 28 325 = 2 = 82 3 @
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes Oral Ecrit Rapport évaluation Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport Soutenance Entreprise Rapport Soutenance 2co & nE, 5 & 5 2 =) 3 5
=222 T D= 3 > & 2o ° =
T30 -1 8 I S o Icf
o o o o m m m m m w - - - 285 259 = 2 25 2 k)
Code X : Vol. | Adapt \ s s s s s s s s s s s s s g°6 2E*™ g we g =
s [£E, Intitulé Intitulé court (20 caractéres) étud. | ation | cm ™ TP Projet cm | ™ [ TP L g L g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 53 g 23 ]
PN |locale z z z z z z z z z z z z z @ @
RD5Z5010 R5.01 Stratégie d'entreprise - 1 PR501 Stratégie 16 22 8 14 1 4 40% 1 60% 1 X 2
RD5Z5020 R5.02 Négocier dans des contextes spécifiques - 1 PR502 Négociation 18 23 9 14 1 4 40% 1 60% 1 X X 3
RD5Z5030 R5.03 Financement et régulation de I'¢conomie PR503 Economie 13 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X X 1 05 0,5 05
RD5Z5040 R5.04 Droit des activités commerciales - 2 PR504 Droit 13 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X X 0,5 0,5 05 0,5
RD5Z5050 R5.05 Analyse financiére PR505 Analyse financiére 13 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z5060 R5.06 Anglais appliqué au commerce - 5 PR506 Anglais 13 20 0 20 1 4 50% 1 50% 1 X X 05 05 05 0,5 0,5 05
RD5Z5M42 LV B appliquée au commerce - 5 - Allemand PR507 LV2 Allemand 50% 1 50% 1
R5.07 13 20 0 20 1 4 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z5M41 LV B appliquée au commerce - 5 - Espagnol PR507 LV2 Espagnol 50% 1 | s0% 1
RD5Z5080 R5.08 Expression, communication, culture - 5 PR508 Expression 18 22 6 16 1 4 50% 1 50% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z5090 R5.09 PPP -5 PR509 PPP 8 12 2 10 1 4 100% 1 X X 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
RD5Z510D R5.BDMRC.1 Res§ouvces et culture numériques appliquées au business PR510D Numérique 13 16 2 14 0 0 100% 2 X 1 1
0 it et au it de la relation client
RD57510M | R5.MDEE.10| Ressources et culture numériques appliquées au marketing PR510M Numérique 13 16 2 | 14 1] a 100% [ 2 X 0,5 1
digital, & I'e-business et a I'entrepreneuriat
RD5Z511D RS'BDIMRC 1 Dé 1t des pratiques PR511D Management 23 28 10 18 0 0 40% 1 60% 1 X 2
RD5Z511M | R5.MDEE.11 Management de la créativité et de linnovation PR511M Innovation 15 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X 15
RDsz5120 |RSBONMRC Management de la valeur client PR512D Valeur client 21 | 26 | 0 | 16 of o a% | 1 60% | 1 X 2
RD5Z512M | R5.MDEE.12 Référencement PR512M Référencement 16 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 X 15
RDsz513p | R>BOMRC Marketing des services PR513D Marketing 25 | 30 | 10] 20 o] o a0% | 1 60% | 1 X 2
RD5Z513M | R5.MDEE.13 Stratégie social media et e-CRM PR513M Social media e-CRM 15 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X 15
RD5Z514D RS'BD‘;\A RC1 Pilotage de I'¢quipe commerciale PR514D Equipe commerciale 23 28 10 18 0 0 40% 1 60% 1 X 2
RD5Z514M | R5.MDEE.14 Business model - 2 PR514M Business model 16 20 8 12 1 4 40% 1 60% 1 X 2
RD5Z515M | R5.MDEE.15 Stratégie de contenu et rédaction web PR515M Stratégie web 15 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X 15
RD5Z516M | R5.MDEE.16 Logistique et supply chain PR516M Logistique 15 18 8 10 1 4 40% 1 60% 1 X 1 0,5
RD5Z551D 5 BDSMAREC o1 Mise en ceuvre et pilotage de la stratégie client d'une entreprise PS501D SAé 132 7 45 80 0 0 50% 1 50% 1 X 4 4 6 6
RDszss1M | SAE Développement d'un projet digital PS501M SAé w2 7| a5 go | 1| 4 s0% | 1 50% | 1 X 4 4 6 6
RD5Z5600 | PORTFOLIO Portfolio - S5 PS502 Portfolio 57 2 10 45 1 4 X X 0 0 0 0 0 0
Des bonifications éventuelles peuvent s'ajouter a chaque BC Bonificati
dans la limite de 0,5 point sur 20. onification S5
; [08[257] o [ 25 e 6 6 B 9
Parcours : Marketing digital, Total Etudiant N '
- ot 365 Parcours : Marketing digital, e-business et TOTAL 10 10 14 14
entrepreneuriat entrepreneuriat SAE 4 4 s s
40% 40% 43% 43%
Parcours : Business Total Etudiant mmnm ECTS 6 6 9 9
développement et 365 Parcours : Business dé et TOTAL 10 10 14 14
management de la relation de la relation client SaE a4 a4 6 6
client 40% 40% 43% 43%
ot horaie o]
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RDSZ603M | R6.MDEE.03 Trafic management - analyse ' audience PRE03M Trafic management 1 [ 2| 8| 1 1] ao% | 1 0% | 1 X 4
Rosze0ap | FOEOMRCO Nouveaux comportements des clents PR604D Relation clent w| 2|48 ofo ao% | 1 0% | 1 X 4
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