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DOMAINE : Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
UFR/Ecole... : IUT de Reims-Chalons-Charleville

SITES : Reims

SPECIALITE DE B.U.T. : Techniques de commercialisation
PARCOURS TYPE : -

SEMESTRE : 1

Formation Initiale
[—]Formation Continue
[]Apprentissage
[Jcontrat Professionnet

les case-s consernée-s

Controle continu Coeficients
Ressources SAE BCL BC2 8C3
/TP EELD HE i wr Stage en entreprise
ntiere <
Seo
° 23
Autre H £ i
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes Oral Ecrit Rapport e Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport P! Rapport L § s g
5 S EE
4 4 4 4 4 4 4 4 T T o T T = £s
coce . g | s " g g £ £ £ £ £ £ £ £ £ £ £ 8
@ jon | cm | ™ | ou| ™| ™
e EC. Intitulé Intitulé court (20 caracteres) étud. | ation Projet 1 E|=[E|=|5[%|5|=|5|=|5|=%|5([®|5|=%|5|=|5|=%|5|[=%|5|%=%|G5
PN | tocale 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2
RD521010 R1.01 du marketing et du PR101 Marketing 35 | 40 | 16| 24 1] 4 a0%| 2 60% | 2 25
RD521020 |  RL02 Fondamentaux de la vente PR102 Vente 24 | 28 [10] 18 1] 4 a0%| 1 60% | 1 3
RD521030 |  RL03 dela PR103 Communication 18] 20 8] 1] 4 a0% | 1 60% | 1 3
RD521040 |  RLO4 Etudes marketing - 1 PR104 Etudes marketing 18] 20 8] 1] 4 a0%| 1 [eo%| 1 05 05
RD5Z1050 |  RLOS Environnement économique de Ientreprise PR105 Economie 18 | 20 |81 1] a a0% | 1 60% | 1 1
RD5Z1060 |  RLOG Environnement juridique de Fentreprise PR106 Droit 18| 20 [8]12 1] a a0% | 1 60% | 1 05 1
RD521070 |  RLO7 Techniques quantitatives et représentations - 1 PR107 Mathématiques 18 | 2 8|12 1] a a0% | 1 60% | 1 05 15
RD521080 |  RL0O8 Eléments financiers de lentreprise PR108 Comptabilité 2] 16|60 1] 4 a0%| 1 60% | 1 05 05
RD5210900 |  RL09 Role et organisation de 'entreprise sur son marché PR109 Entreprise 2] 16|60 1] 4 a0%| 1 |eo%| 1 1
RD521100 |  RL10 Initiation a Ia condite de projet PR110 Projet 8 s 2] 1] 4 100%| 1 05 05
RD5Z1110 |  RL1L Langue A Anglais du commerce - 1 PR111 Anglais 20| 2 | o 2 1] 4 so% | 1| s0%| 1 05 05 05
RD521120 | RL12 Langue B du commerce - 1 PR1121LV2 20| 2 | of 2 1] 4 so% | 1| s0%| 1 05 05 05
RD571130 | RL13 Ressources et culture numériques - 1 PR113 Numérique 20| 2 | 4|2 1] 4 100%| 2 05 1 05
RD5Z1140 | RL14 Expression, communication et culture 1 PR114 Expression 20 | 24 | ofo2s 1] 4 so%| 1 |so%| 1 05 1 05
RD5Z1150 |  RL1S Projet personnel professionnel - 1 PR115 PPP 1| uf1]w 1] 4 100%| 1 05 05 05
RD5Z1510 | SAE 101 | Marketing : positionnement d'une offre simple sur un marché PS101 SAG Marketing s | 2|18 5| 1] 4 so% | 1 so% | 1 6
RD521520 | SAE 102 Vente : démarche de prospection PS102 SAG Vente 30 | 1|14 5| 1] 4 so% | 1 so% | 1 6
RD521530 | SAE 103 | Communication commerciale : création d'un support "print" PS103 SAé Communication s | 2|18 5| 1] 4 so% | 1 so% | 1 s
RD5Z1600 | PORTFOLIO Portfolio - S1 PS104 Portfolio 10 1 4 5 1 4
ECTS
Total Etudiant 2 ;’7’: 0 — 10 10 10
Total semestre Total semestre 15 15 125
sae 3 3 5
40% 0% 40%
‘ Date du vote en conseil de gestion : 23/06/2022 ‘
‘ Date du vote de la CFVU : 21/06/2022 ‘
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Document généré depuis OREBUT

DOMAINE : Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
a UFR/Ecole... : IUT de Reims-Chalons-Charleville
1V ] SITES Reims
. UpIERSITE SPECIALITE DE B.U.T. : Techniques de commercialisation
X CHAMPAGNE-ARDENNE PARCOURS TYPE : -
20222023 SEMESTRE - 2
Modalités d'enseignement de la formation* Formation Initiale
* cocher la - les case-s consemée-s [—]Formation Continue
[ lapprentissage
[Jcontrat Professionnet
Controle continu Coefficients
Ressources SAE BCL B8C2 BC3
/TP EELD HE i wr Stage en entreprise
Sao
o k]
Autre 3 2 £
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes oral Ecrit Rapport [ o Ecrit Rapport Portfolio Livrable Rapport D Rapport L 5 52
k] > EE
4 4 4 4 4 4 4 4 4 4 o 4 4 = £s
code . g | s " g g £ £ £ £ £ £ £ £ £ £ £ 8
oot EC. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) etud. |ation | ow| o || B few| o|wl s | Ef2|E |2 |E|=2|Efl=s|El=|E|=|E|=|E|=|E|=|E|l=c|E|=]|E £
PN | locale 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2
RD522010 |  R2.01 Marketing mix - 1 PR201 Marketing mix 18| 20|81 1] 4 20% | 1 60% | 1 2
RD522020 |  R2.02 Prospection et négociation PR202 Négociation 23| 25| 9|16 1] a a0% | 1 60% | 1 3
RD522030 |  R2.03 Moyens de la communication commerciale PR203 Communication 18 | 2 8|12 1|4 40% | 1 60% | 1 3
RD522040 |  R2.04 Etudes marketing - 2 PR204 Etudes marketing 18 | 2 8|12 1|4 40% | 1 60% | 1 15
RD522050 |  R2.05 Relations contractuelles commerciales PR205 Droit 18 | 20 812 1] a a0% | 1 60% | 1 05 05 05
RD522060 |  R2.06 Techniques quantitatives et représentations - 2 PR206 Mathématiques 23 | 25|96 1|4 20% | 1 60% | 1 05 05 05
RD522070 |  R2.07 Cots, marges et prix dune offre simple PR207 Comptabilité 18| 20 | 8|12 1|4 20% | 1 60% | 1 05 05 05
RD522080 |  R2.08 Canaux de commercialisation et de distribution PR208 Distribution 14 | 15| 5|10 1|4 40% | 1 60% | 1 1
RD522000 |  R2.09 Psychologie sociale PR209 Psychologie sociale 18 | 2 8|12 1] a a0% | 1 60% | 1 05 05
RD522100 |  R2.10 Gestion et conduite de projet PR210 Projet 0| 0f2]s 1] a 100%| 1 05 05
RD522110 | R211 Langue A Anglais du commerce - 2 PR211 Anglais 23 | 26 [ o2 1] a s0%| 1 | so%| 1 05 05 05
RD522120 | R2.12 Langue B du commerce - 2 PR212 LV2 23 | 26 | o2 1] a s0%| 1 | so%| 1 05 05 05
RD522130 | R2.13 Ressources et culture numériques - 2 PR213 Numérique 18 | 20 | 4] 1] a 100%| 2 05 05 05
RD522140 | R2.14 Expression, communication et culture - 2 PR214 Expression 23 | 26 | o2 1] a s0%| 1 | so%| 1 05 05 05
RD522150 |  R2.15 Projet personnel professionnel - 2 PR215 PPP 0| 20| of1w0 1] a 100%| 1 05 05 05
RD522510 | SAE 201 Marketing : marketing mix PS201 SAG Marketing a 2|2 E IR s0% | 1 s0% | 1 3
RD522520 | SAE 2.02 Vente : initiation au jeu de rdle de négociation PS202 SAE Vente 4 o2 E IR s0% | 1 s0% | 1 3
RD522530 | SAE 2.03 Communication °°m'“e'c'a‘ec' é'a':::::"g dun plan de PS203 SAé Communication 8 | o018 20[ 1|4 s0% | 1 50% | 1 3
RDS5Z2540 | SAE 2.04 Conception d'un projet en déployant les techniques de PS204 SAE Projet 15| 3] 2 0| 1] 4 s0% | 1 50% | 1 1 1 1
commercialisation
RD522550 | STAGE Stage 52 PS205 Stage 12|20 0| 1] a4 20% | 1 |8o%| 1 1 1 1
RD522600 | PORTFOLIO Portfolio - 52 PS206 Portiolio 15| 1] 4 0] 1|4 100%| 1 1 1 1
ECTS
Total Etudiant L] ;zg 100 ) 10 10 10
Total semestre Total semestre 15 14 13,5
sae 6 6 6
40% 43% 44%
[ Date du vote en conseil de gestion : 23/06/2022 ‘
Date du vote de la CFVU : 2110612022 ‘
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EMESTRE 3
Modalités denseignement de [a formation® 20222023 Formation itiale
«coher a-les ase-s consemie-s ] Formation continue
[ aprentissage
[ contrat Professionnel
Controle continu Parcours Coeffcients
Ressources SAE MDEE BI BDMRC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS BC6 BC7 BC8 BCY
reuve promotion g H H H
To/TP o wr Stage en entreprise : 5 §o g H
entiere sz S HER 5 3 ] H = 5
g3t gt | &3: o g2 H 5 g H 9 E S
£33 £8 £5 2 ® ki s s H 2 25 43
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes oral Ecrit Rapport e Ecrit Rapport | Portiolio | Livrable | Rapport |Soutenance| Entreprise | Rapport | Soutenance| 225§ Eg 25: B H £35 £ 2 K < 23 25
évaluation £sg £3 $35§ 2 g 2 £ £ k] 5 ES £8
328 2% | BEs E] £t 5 i H 5 g § 28
Code Vol [ Adapt W 2 H H H H H H H H H H H H XN g3 gz¢ 8° g £ g g & g
Code Ec niiwle Intitulé court (20 caracteres) ed. |aton | o | | wleaeow| || s | E s |E|s |E|s|E| s || |E|s|E|e|E|s|E|s|Es|E|s|E|s]E ] §s H §
e PN | locale t z z z z z z z z z z z z z o @ & @
RSzl | RaoL Warketing Mix- 2 PRAOL Marketing mix 1 | 2 |8 1] | 1 o[ 1 X X 2
ROSZ3020 | Rao2 Envetien de verte PR302 Vente | 2|8 14 | 1 o[ 1 X X X 3
Roszo0 | Raoa Principes de la commuricaion digtale PR303 Commurication 1| 2 |8 1l | 1 o[ 1 X x x 3
RSz | Raos Etudes marketing -3 PRA04 Endes marketing 3|7 i a x| 1 0% | 1 X x x 2
RDSZ3050 | R30S Envtomement écononie internatonal PR30S Economie s |7]s 14 | 1 o[ 1 X X X 1
ROSZ060 | R306 Droit des actités commercials - 1 PRA0G Droit 3|7 i a | 1 0% | 1 X x x 05 05 05 05 05 05
RosZ3070 | Rao7 Techriques quaniiaives et représentalions - 3 PRA07 Mathématiques s |7]e il ao%| 1 60%| 1 X X X 05 05 05
ROsza080 | Ra08 Tableau de bord commercial PR308 Tableau de bord 3|7 14 | 1 0% | 1 X X x 05 05 05
RO5Z30%0 | R30S Psychologie sociake cu raval PR303 Psychologie sociale 2| s |7]s 14 x| 1 0% | 1 X X x 1
ROSZ3100 | Ra10 Anglais appiqué au commerce - 3 PRA10 Anglais 15| 1| o 14 so| 1| so%| 1 X X x 05 05 05
RoSZaL0 | RaL LV B applcuée au commerce - 3 PRALLLV2 15 1|0 14 so%| 1 |sox| 1 X X x 05 1 1
Roszaz0 | Ra2 Ressources et cuture numériques - 3 PRA12 Numérique s 2|4 14 1008 2 X X x 05 05 05 05 05 05 05 05 05
Roszai0 | Ra13 Expression, commurication, cuture -3 PRA13 Expression 5| 18| o 1) so%| 1 |sox| 1 X X x 05 05 05 05 05 05 05 05 05
RoSZaL0 | Ra4 PPP-3 PRA14PPP o 1o 14 100% 1 X X x 05 05 05 05 05 05 05 05 05
roszatsp | 2 EOMRCL Markeiing B28 PRAISD Marketing B2B. FEN TR IO ST ofo 100% 2 X 3
RDSZ315I | RIBLIS Statégie etveile & imemational PRA1SI Svatégie & veile 13| s | s ofo 100% 2 X 3
RDSZ315M | RAMDEELS Statégie de marketing digtal PRA15M Marketing cigita o U IR It 14 100% 2 X 3
roszatep | F*EOMRCL Fondamentaux de la refaion client PR316D Relaton clent FEN TR BCH ST ofo 100% 2 X 3
ROSZ3I61 | R3BLIG Marketing et verte a finternatonal PRA161 MY imernaional 13| s |6 ofo 100% 2 X 3
RDSZ316M | RAMDEEL6 Créatvité etimnovation PRA16M nnovation 13| s | s 14 100% 2 X 3
RD5Z3510 | SAE301 Pilotage dun projet en déployarnt es techniques de PS301 SA¢ Projet 6 |60 0| 1|4 x x X
RD5Z352D SAE 80 12| 28 | o 0 70% | 1 |30%[ 1 X 5 5 5 15 15
3.BDMRC.02 - -
ROSZIS2 | SAE3E102 Démarche d créaton denteprise  finterational PS302i Créa denteprise o 122 wl oo 0% 1 [ 30%| 1 X B B B 15 15
SAE
émarche de création denteprise en context dig éa deneprise o 122 wf 1|
roszssom |, SAE | Demarche de création dentep vexte dgal PS302M Créa dentrep 0| 1 [ ao%| 1 X B B B 15 15
sag Développement dune expertise commerciak basée sur o [ R . ol ol o
Rosz3saD | o SE PS303D Statégie clent so | 1 so | 1 X 2 2 2
ROSZ3S3 | SAE38103 rchés & pour dép s o2 wfofo so%| 1 son| 1 X 2 2 2
SAE
nayse dune acivité dgial iié digale s | o2 w14
roszasam |, SE Analyse dune acivié digitale PS303M Actvité digak so | 1 so | 1 X 2 2 2
RDSZ3600 | PORTFOLIO Portolio - 53 PS304 Porfolo (28 sfafa X X X
E
arcours : Marketing digita, e-business [ 15 15 85 0
tal, e business et P Marketing digal, -business et
entrepreneuriat entrepreneuriat SAE 7 5 5 35 35
a ao% ao% % %
e
Business Total Etudiant 03] 252 L Hoj ] ] o o
= . ToTAL 17 125 125 s 0
international : achat et e
vente sl > > 35 35
% 0% 0% % %
T E
Parcours : Business Total Etudiant 103] 252 85 10 3 3 @ @
é 355 Parcours : TOTAL 17 125 125 85 85
management de a relation ‘management de la relaton client
pemert de 8 7 B B 35 35
% 0% 0% % a%
[ oate du vote enconset g geston zane0zz |
[ Date du vote de la CFVU zuosi0zz |
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DOMAINE Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
! TUT de Reims-Chalons-Charleville
[19] Reims
[ SPECIALITE DE B.U.T. Techniques de
PN R e -
EMESTRE 4

Modalités d'enseignement de la formation* 20222023

Formation itale
[ Formation continue
] Avprentissage
[ contrat rofessionnet

“ cocher la- s case-s consemée-s

Controle continu Parcours Coeffcients
Ressources SAE MDEE BI BDMRC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS BC6 BC7 BC8 BCY
reuve promotion g H H H
To/TP o wr Stage en entreprise : 5 §o g H
entiere sz S HER 5 3 ] s = 3
g3t gt | &3: o g2 H 5 g H 9 E S
£33 £8 £5 2 ® ki s s H 2 25 43
Elément Constitutf (Enseignement) jolume horaire roupes al i o o i ort | portotio | Liviable | Rapport | Soutenance| Entreprise | Rapport | Soutenancel [ 2 £ 5 H 252 g H £s £ s 2 H £3 £
(Enseig ) Volume h Nb group oral Ecrit Rapport | o on | ESTit Rapport P P P g5 52 §3% H H st £ g H s s 8
338 2% | BEs E] £t 5 i H 5 g § 28
Code Vol [ Adapt W H H H H H H H H H H H H H XN g3 gz¢ 8° g 2 g g & g
Code Ec niiwle Intitulé court (20 caracteres) ed. |aton | o | | wleaeow| || s | E s |E|s |E|s|E| s || |E|s|E|e|E|s|E|s|Es|E|s|E|s]E ] §s H §
e PN | locale t z z z z z z z z z z z z z o @ & @
ROSZd010 | Re0L Statége marketing PRAOL Statégie marketing 2| 6|60 i a x| 1 0% | 1 X 25
ROSZ4020 | Ra02 Négociaton: 0le du vendeur et de facheteur PRA02 Négociaton IR 14 | 1 o[ 1 X X X 25
RoSz00 | Ra03 13|60 1l x| 1 o[ 1 X x x 25
ROSZ4040 | Ra04 Droit du ravai PRA0A Droit s [ |s|s i a | 1 o[ 1 X x x 05 05 05 05 05
RDSZ4050 | Ra0S Anglais appiaue au conmerce - 4 PRA0S Anglais HEIEE 14 so%| 1 [ so%| 1 X X X 05 05 05 05 05 05 05 1 05
ROSZ4060 | R406 LV applcuée au commerce - 4 PRAOG LV2 13| o i a so| 1| so%| 1 X x x 05 05 05 05 05 05 05 1 05
RosZ4070 | Ra07 Expression, commuricaiion, cuure - 4 PRAOT Expression HEIEE i a so%| 1 [ so%| 1 X X X 05 05 05 05 05 05 05 05 05
ROSZ4080 | Ra08 PPP-4 PRA0B PPP s s |1 14 1008 1 X X x 05 05 05 05 05 05 05 05 05
Roszaoop | FEONRCO quipe 20| 220|812 14 a0%| 1 0% 1 X 25
ROSZ4091 | RABLO9 Sategie achats PRA0SI Sratégie achats 5 15 |50 14 | 1 0% | 1 X 15
RDSZA09M | RAMDEE.09 Condite de projt digtal PRA0IM Projet cigital 5 15 |50 14 | 1 6o%| 1 X 15
Roszatop | EOMRCL Relation client omnicanal PRA10D Relaton clent 25| 25| 9|18 14 a0%| 1 0% 1 X 25
ROSZ4101 | R4BLIO Techniques du commerce imermational- 1 PRA101 Techriques 81 15 15 |50 14 x| 1 0% | 1 X 2
RDSZA10M | RAMDEE10 Satégie e-commerce PRA10M Statégie MD. 5 15 |50 14 | 1 0% | 1 X 15
ROSZa1ll | R4BLLL Management interculurel PRALLI Management 5 15 |50 14 x| 1 6o%| 1 X 15
RDSZA1IM | RAMDEELL Business model- 1 PRALIM Business model 5 15 |50 14 | 1 0% | 1 X 25
RD524520 | SAE4.02 Pilotage commercial dune organisation PS402 Pilotage commercial s0 | 02 so| 1| 4 so%| 1 so%| 1 x x x 1 1 05
RD5Z453D SAE Elaboration &' 55 0| 20 3’| 1 4 50%| 1 50% | 1 x 2 2
4BOMRC.03
ROSZ4531 | SAE 48103 Deéveloppement de fofre & inernational P54031 Offe internatona s | o2 sf 1| a so%| 1 so%| 1 X 2 2
SAE
on de i i BRE s 1|4
e Créaton de st web PS403M e veb so | 1 so | 1 X 2 2
roszasao | STACEEOM [ 404D Stge BOURC w5 o] |w|s x| 1 | o] 1 : 1 1
ROSZ4541 | STAGESI Stages! PSa0aI Stage BI 5[50 w0 1 0| 1 | sow| 1 X 1 1 1
Roszasam | STASEMPE StageMDEE PS404M Stage MDEE 5 [s|o wf 1 0% 1 [so%| 1 1 1 1
RDSZ4600 | PORTFOLIO Portolio - 54 PS40 Portolo 0|28 w0 1 100 1 X 05 05 05 05 05 05 05 05 05
i
Parcours : Marketing. Total Etudiant| Lomoe v e = z = <
arcours : Marketing digita, e-business 85 85 75 85 85
ta, e-business et P Marketing digal, -business et
p—— entrepreneuria 35 35 3 35 35
% % ao% % ar%
Parcours : Business Total Etudiant| silyal o us L L L L 5
3 » internati ToTAL 85 85 75 85 85
vente
nte P EY 35 3 35 35
% % 0% % %
T i
Parcours : Business Total Etudiant s3] 172] o [ws 3 3 3 3 3
é Parcours : é TOTAL 85 85 75 85 85
management de a relation ‘management de la relaton client 25 35 3 35 35
dlient % % ao% % %
[ oate du vote enconset degeston z3062022 |
[ Date du vote de la CFVU zuosi0zz |
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Document généré depuis OREBUT

DOMAINE Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
" TUT e Reims-Chalons-Charleville
[19] Reims
s DR SPECIALITE DE B.U.T. Techniques de
T CnMpAGNE AR PARCOURS TYPE -
EMESTRE 5
Modalités denseignement de [a formation® 20222023 Formation itiale
«coher a-les ase-s consemie-s ] Formation continue
[ aprentissage
[ contrat Professionnel
Controle continu Parcours Coeffcients
Ressources SAE MDEE BI BDMRC BC11 BC12 BC12 BC2 BC3 BC1 BC10 BC6 BCT
Epreuve promotion = H 2 H
oITP ve prom wr Stage en entreprise X 3 g g H
EPF §. | 82, 5o 3 2 g z g e
” 2y | Br | 552 g o 12 H g g g 25 | i3
Elément Constitutif (Enselgnament G I val i = i o || e || e || e (|| e ||enms= ] BEE H 2% 2 g g H s o s £
(Enseignement) Volume Nb group oral Eeit | Rapport | (AU | Ecic | Rapport pp P pp g58 | 23 | $58 H H EH < g H H e =L
222 85 2 &3 2 ES s 2 2 K 22 28
Code Vol [ Adapt o E H H H H H H H H H H H H XN g5 | B5s 8% g 2 g g & ig
Code Ec niiwle Intiulé court (20 caractéres) éwd. |aon [ ow| | e feoef cw| | el 2 | E 2 |E|2 |[E|2 |[E|2|E|e|E]|e|E | |E|c|E|e|[Ee|E|c|E|=]E ] %5 5 §
e PN | locale t z z z z z z z z z z z z z o @ & @
Rs0L Statége denveprise - 1 6| o X X x 2
R5.02 Négocierdans des contextes spécifaues - 1 5| o X X X 3
RS03 Financement et réguiation de économie 13| o X x x 1 1 05 05 05
RS04 Droit des actités commerciales - 2 13| o X x x 05 05 05 05 05
R505 Analyse financiere 13| o X X X 05 05 05 05 05
RS.06 Anglais appiqué au commerce - 5 13| o X x x 05 05 05 05 05 05 05 05
RS.07 LV appluée au commerce - 5 3o X X X 05 05 05 05 05 05 05 05
R5.08 Expression, commurication, cuture -5 5| o0 X X x 05 05 05 05 05 05 05
R509 PPP-5 s | o X X x 05 05 05 05 05 05 05 05
RSBDNRC.1|  Ressources et culre numériques appicuées au usiness ol o M N N
o areaton cent
sz | Ressources et culure rumériques appiuecs au bsiness ol o " N =
1 ach et venie
Ressources et cuure numeériques appluées au marketing ol o
RSMDEE 10 ces etcutue " X 05 1
ROBOMRC Développement des pratiques managériales 2| o X 2
RS8L11 Approvisionnements s | o X 15
RSMDEE 11 Management de i créatité et ce imnovation 5| o X 15
ROBOURC Management de la valeur client 2| o X 2
RS.8112 Techniques du commerce imermational- 2 2| o X 15
RoOBOURC Marketing des services 2| o X 2
RS MDEE 13 Statége social media et e-CRM 5] o X 15
RoBOMRCL Piltage de féquipe commerciale 23| o X 2
R5.51.14 Logistaue et supplychain s o0 X 15
RSMDEE 14 Business model-2 | o0 X 2
RS8115 Warketing achat s | o X 15 05
RSMDEE 15 Statége de contenu et rédacton v 5| o X 15
RSMDEE 16 Logistaue et supplychain 5| o X 1 05
n 3
5.BDMRC.01 X g g 8 8
SAE 58101 | Conduite dune mission import ou export pour une enteprise 0 X 3 3 s s
SAE
éveloppement dun projet gt 3
o Développement dun projet igtal X 3 3 s s
PORTFOLIO Portolio - S5 0 X X X 0 0 0 0 0 0 0 0
i
Parcours : Marketing Total Etudiant | u u u u
o et o Parcours : Marketing digital, e-business et ToTAL 12 m 16 16
entrepreneuriat entrepreneuriat SAE 6 6 8 8
So% So% So% So%
Total Etudiant ° ° ° °
0 " f ToAL 12 1 16 16
N vente
nte l_® G 0 0
So% So% So% 0%
Parcours : Business. Total Etudiant| ofofolo ECTS
o Parcours : ToTA 12 ) 16 16
management de a relation management de la elation client P 3 0 0
cllent 50% 50% 50% 50%
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DOMAINE Droit, Economie, Gestion, Sciences sociale
" TUT e Reims-Chalons-Charleville
[19] Reims
[ SPECIALITE DE B.U.T. Techniques de
= CHAMPAGNE-ARDENNE PARCOURS TYPE -
EMESTRE 6
Modalités denseignement de la ormation* 2022203 Formation initiale
 cocharl- o cases conemée-s [ Formation Continue
[ aoprentssage
[ contat professionnet
Controle contin Parcours Costticients
Ressources SaE voEe 8 | sowrc scu | sciz | scu acz aca act acio acs a7
reuve promotion - H H H
Tor7P Eorsive promol wr Stageon enteprise ) i is g H
EsE | g2 | 2% S H Z 2 5 <3 s
£33 £§ 55 2 o Gl 5 =t 8 2 25 23
Elément Constiuti (Enseignement) Uolume hersire Nogroupesll| MG Cat || “® | goit | Rapport | Portolio | Livrable | Rapport |Soutenance| Entreprise | Rapport |Soutenance| | 2EE | £3 | $E2 3 H £8 £ 2 2 H £3 g5
evaluation $58 | g2 | if H 2 £E H H d £ £ | 2%
s Vol | Adapt 0 H H H H H H H 2 2 2 2 2 2 55 | f8 | gg® 8° g H - & ° g
poode EC ntitule Intitulé court (20 caractéres) ed. |aton | o | | wleaeow| || s | E s |E|s |E|s|E| s || |E|s|E|e|E|s|E|s|Es|E|s|E|s]E ] G5 H $
FEJ PN | locale t z z z z z z z z z z z z z o @ & @
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