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2022-2023 SEMESTRE : 1
Modalités d'enseignement de la formation* Formation Initiale
* cocher la - les case-s conserée-s [ ]Formation Continue
[]avprentissage
[]contrat Professionnel
Contrdle continu Coefficients
Ressources SAE BC1 BC2 BC3
TDITP T I T Stage en entreprise
entiére c
Se
o £s
Autre £ 2 ge
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes oral Ecrit Rapport |, ~ite | Eerit Rapport | Portfolio | Livrable | Rapport Entreprise | Rapport 2 g R
8 > E
v v v v v v v v v v v v v 2 £8
— Vol. [ Adapt " 2 2 2 2 5 5 5 5 5 5 5 5 5 8
s EC. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) étud. | ation | cm | o TR | | em | D | TR f £ 8 £ 8 € ES € ES € ES € ES € ES € £ € £ € £ € £ € £ €
PN | locale 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2
RR101 du marketing et du Marketing et conso 35 | 40 | 20| 20 1] 5|10 50% s0% | 2 25
RR102 Fondamentaux de la vente Fondamentaux vente 24 | 26 | 2| 12|12 1] 5|10 100%| 2 3
RR103 dela Fondamentaux comcom 18| 20 | 2|18 1| 5| 10]s0%| 1 s0% | 1 2
RR104 Etudes marketing - 1 Etudes marketing 18 | 20 [10] 10 1] 5|10 50% | 1 s0% | 1 05 05
RR105 Environnement économique de lentreprise Economie 18 | 20 | 10| 10 1] 5|10 100%| 2 1
RR106 Environnement juridique de lentreprise Juridique 18| 20 | 2|18 1| 5|10 50% | 1 s0% | 1 05 1
RR107 Technigues quantitatives et représentations - 1 Tech. Quanti. 18 20 2 15 3 1 5 10 25% 1 75% 2 0,5 15
RR108 Eléments financiers de Ientreprise Finance 2| 14| 2|22 1] 5|10 100%| 2 05 05
RR109 Réle et organisation de I'entreprise sur son marché Organisation 12 16 4 12 1 5 10 100% 2 1
RR110 Initiation & la conduite de projet Conduite Projet 8 8 | 1] 7 1| 5| 10f50%| 1 50% | 1 05 05
RR111 Langue A Anglais du commerce - 1 LVA Anglais 20 | 2 12 | 12 1] 5| 10f33%]| 1 [33%] 1 3% | 1 05 1
RR112 Langue B du commerce - 1 LvB 20 | 24 24 1] 5 |10f33% 1 [e7%] 2 05 1
RR113 Ressources et culture numériques - 1 Numérique 20 24 2 20 2 1 5 10 100% 3 05 1 05
RR114 Expression, communication et culture 1 ECC1 20 | 24 | 2|11 1] 5| 10f67%| 1 [33%] 1 05 1 05
RR115 Projet personnel professionnel - 1 PPP 1 @ [ 15 | 1|10 4 1| 5| 10fs0%| 1 50% | 1 05 05 05
RS101 | Marketing : positionnement d'une offre simple sur un marché Marketing 20 | 4] 6|10]2 3% | 1 [33%| 1 |33%| 1 6
RS102 Vente : démarche de prospection Vente 30 | 23|01 3a% | 1 [33%| 1 |33%| 1 6
RS103 Communication commerciale : création d'un support “print" Com Com 35 | 4|6 |10]f1s 3% | 1 [33%| 1 |33%| 1 5
RS110 Portfolio - S1 PORTFOLIO - S1 5 ol s o 100%| 1
ECTS
Total Etudiant — L 1L J
Total semestre Total semestre 15 14 12,5
st 6 6 5
40% 3% 40%

‘ Date du vote en conseil de gestion :

‘ Date du vote de la CFVU :21/06/2022
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2022-2023 SEMESTRE : 2

Modalités d'enseignement de la formation* Formation Initiale

* cocher la - les case-s conserée-s [ ]Formation Continue
[ Javprentissage
[]contrat Professionnel

Controle continu Coeficients
Ressources SAE BCL BC2 BC3
/TP ERENE D Wt Stage en entreprise
entiére I3
S o
2 g 85
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes oral Ecrit Rapport év:ln(a':on Ecrit Rapport | Portfolio | Livrable | Rapport Entreprise | Rapport g £ ELE
] B H
v v v v v v v v v v v v v z £
. Vol. [ Adapt . E E E E E E E E E 2 2 2 2 8°
s EC. Intitulé Intitulé court (20 caractéres) étud. | ation | M | TO | TP | | oM ) TD | TP |8 € B3 € B3 € B3 € B3 € B3 € B3 € B3 € 8 € B3 € 8 £ B3 € 8 £
PN | 1ocale 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2
RR201 Marketing mix - 1 Marketing mix - 1 18 [ 21 | 8|13 1] 5| 10fs0%| 1 s0% | 1 2
RR202 Prospection et négociation Prospection/négo 23 | 24 | 2| 1012 1| 5|10 100%| 2 3
RR203 Moyens de la communication commerciale Moyens Com Com 18 20 10 10 1 5 10 | 50% 1 50% 1 25
RR204 Etudes marketing - 2 Etudes marketing 18 | 20 |5 |10]s 1| 5| 10]s0%| 1 s0% | 1 15
RR205 Relations contractuelles commerciales Contrats 18| 20| 2|18 1| 5|10 50% | 1 50% | 1 05 05 05
RR206 Techniques quantitatives et représentations - 2 Tech. Quanti 23 26 5 15 6 1 5 10 25% 1 75% 2 05 0,5 0,5
RR207 Colits, marges et prix d'une offre simple Colit Marge Prix 18 20 | 2| 18 1| 5|10 100%| 2 05 0,5 05
RR208 Canaux de commercialisation et de distribution Canauxet distri w | s 7|8 1| 5| 10]s0%| 1 s0% | 1 1
RR209 Psychologie sociale Psycho sociale 18 20 8 12 1 5 10 33% 1 67% 1 0,5 0,5
RR210 Gestion et condite de projet Conduite Projet 0| w0[2]s 1| 5| 10]s0%| 1 50% | 1 05 05
RR211 Langue A Anglais du commerce - 2 LV A Anglais 23 22 2 10 10 1 5 10 | 33% 1 33% 1 34% 1 05 0,5 0,5
RR212 Langue B du commerce - 2 e 23 | 2 26 1| 5| 0]33%| 1 [e7%| 2 05 05 05
RR213 Ressources et culture numériques - 2 Numérique 18| 20 [2]1.]2 1|5 |10 100%| 3 05 05 05
RR214 Expression, communication et culure - 2 Expression 23 | 26 | 6| 10|10 1| 5| w0]em| 1 [33%] 1 05 05 05
RR215 Projet personnel professionnel - 2 PPP 10 10| 1] 5] 2 1| 5| 10]s0%| 1 50% | 1 05 05 05
RS201 Marketing : marketing mix Marketing 48 6 10 12 20 34% 1 33% 1 33% 1 3
RS202 Vente : initiation au jeu de réle de négociation Vente 0 | 5| s |10]2 3a%| 1 [33%| 1 [33%| 1 3
RS203 Communication commerciale : élaboration d'un plan de Com Com 7| a] 4] 10] 2 sa%| 1 |33%] 1 | %] 1 5
RS204 Conception d'un projet en déployant es techniques de Préparer un projet 35 0| 5|30 3a% | 1 [33%| 1 [33%] 1 1 1 1
commercialisation
RS211 Stage S2 Stage S2 0 33% 1 67% 1 1 1 1
RS210 Portiolio - S2 PORTFOLIO - 52 15 o s |10 50% | 1 s0%| 1 1 1 1
ECTS
Total Etudiant — AL 4L 8
Total semestre Total semestre 15 14 12
sae 6 3 5
40% 3% a2%

[ Date du vote en conseil de gestion : |

‘ Date du vote de la CFVU : 21/06/2022 |
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Controle conting Parcours Castiients
Ressources. SAE MMPY MDEE Bl BOMRC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS BC6 BCT BC8 BCY BC10 BC11
B B T E ]
ToITR e wr Stage en enteprise 3 s 5 E
g 2| 5. | B2: £ ] z _ a .5 2 Se
g3 H EH 133 g £ S 5 H 23 3 2 25
s HH g 52 | 38 $ g g H s g2 g = ° g3
Elément Constitutif (Enseignement) Volume horaire Nb groupes oral Ecrit Rapport | o e Ecrit Rapport | Portfolio | Liviable | Rapport | Soutenance| Entreprise [ Rapport [ Soutenancel i £ £s i85 H £ = 2 5 £ £ H H H 2 £
] 55 | SE2 H s s H H ] 2 2 £
2 = | §5 | gsf i L 2 - 3 2 £5
@ Vol [Adapial o z z z z Z Z Z Z T T T T T 32 5 | g8 | £2°% g g H = g L H 8
& | e ntie Intilé cour (20 caractres) ctui | on | on| | fowe| || w| 2 | E |2 [ B2 |22 || s |E|s|E|x|E|s|E|a|E|s|E|x|E||E)=]E H s §s 5 ]
Pou PN | iocale ¢ H H H H H H H H H H H H H H a a a @
RRa01 Warketng i -2 Marketng wix2 w2 |ee 1] af e [son] 2 so | 1 X X X >
RRa02 Enetien de vente Enreten de veree e 15 1afa 00| 2 X X X X 3
RRa02 Principes de a commuricaton digiake Com. aigtale w | 2 |e]2 1] af e [son] 2 so| 1 x X X X B
RRa04 Eudes marketng -3 Etdes marketng -3 wl s [1]ele 1] af e [son| 2 so| 1 x X X X 15
RR305 Envromement écoamiaue ntematonel e BERe 1l so| 1 so% | 1 X x X x 15
RRa06 Droi des actiés commerciaes -1 oAc-1 BRae 1] son| 1 so| 1 x X X X 0s 0s 0s
RR307 Techviques quanttaves e eprésertatios - 3 ToR-3 BEERE 1l so| 1 so% | 1 X x X x 05 05 05
RRa08 Tableau de bord commercial Geston préisiomete now|z]e 1| ale 100 2 X X X X 0s 0s 0s
RRa09 Psychologi sociale du aval Paycrologie socide 2| w2 2 ilals son| 1 sox | 1 X X X X 1
RRA10 Al applueé au commerce -3 Aogiis 3 5| 0] 10 vl e ]| 2 [ax] s x| 1 X X X X 0s 1 1
RRa11 LV 8 appiauee au conmerco -3 wea 5[ 1 vl e ]| 2 [ax] s | 1 X X X X 0s 1 1
RRar2 Ressources et cuture pumériques -3 RN -3 M 6] 4 1| ale 00| 2 X X X X 05 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
RRa1 Expression, communication, e -3 ecca 5| s o] o 1o e ]em| 2 [ax] s X X X X 05 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
[ Ppp-a Ppp-a BB 1] o e]son| 1 [sn| 2 X X X X 05 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
RRa1se Warketng 828 Vareting 828 n s 7] e e son| 1 sox | 1 X 4
RRa1s! Statégie et veile & fiematoral svn n s 7] e e son| 1 sox | 1 X B
RRa15D Suatégie de marketig digita Swp n s 5] o e son| 1 sox | 1 X B
RRa1SM Management dea peformance du poitde verte ey n s ul e son| 1 sox | 1 X B
RRace Fondamentaux de i relationcient Frc n s 5] o e son| 1 sox | 1 X B
RRa Marketng et vent a finermatonal W n s 5] o e son| 1 sox | 1 X B
RRA160 Créatits etimovaton Créatie ot movaion n s ul 4 e son| 1 sox | 1 X B
RRaL6M Marketng dupoit ce vente ™ n s ul e son| 1 sox | 1 X B
Rs301 Pilotage d'un projet en déployant les tectriques de Piloter un projet s |s|w|s|s|1fa]s se%| 13| 1 || 1 x X X X 1 1 1
Rs3028 @ 5| as|wof 1| 1] 2 | 1w 1| 1 x 05 05 5 s s
Rsa0a1 Démarche de créaton dentreprse & firemational Crea nematonsie a0 2] s wf 1] 1|2 | 1w 1| 1 X 05 0s 5 s s
Rs3020 @ || aof 1| 1] 2 | 1w 1| 1 X 05 05 5 s s
Rsa02M Démarche douverure dun point de verte Créaton denrepise a0 2] s wf 1] 1|2 | 1w 1| 1 X 0s 0s 5 s s
RS3038 Développement dune expertise commerciale basée sur lo Diagnostic strat. client 50 0|10f20) 1|12 3a% 1 [33%| 1 |33%| 1 X 5 5
Rosog | Ewde ol sélecon des marchis  Ftrange pou déployer Setecton marché ranger 0 0| w|of1]1]2 | 1w 1| 1 X s s
Rsa01 Ansyse dune actvié digse a0 0 ||| 1|1]2 | 1w 1| 1 X s s
RS303M Analyse d'un point e verte ou dun rayon dans son APVR 50 0|10f20) 1|12 3a% 1 [33%| 1 |33%| 1 X 5 5
Rs310 Porfolo - 53 Portoio - 53 w1 s|afw[i]a]s B sox| 1 X X X X
FIEAREES ] n n Z Z =
Parcours : Marketing et e . ) + + L L L
oint de vente
e 2 - 55 55 7 a3 a3
o o an an an
s .- FIENEIES ) n n Z Z =
arcours : Marketing e o
e ey s arheing i, usess | i i I ) 0
entrepreneuriat P SAE 55 S8 7 & &
o o an an an
FIEAEES ] n n Z Z =
 parcours :Business e ) + + L L L
vente
vente sae 55 55 7 a3 a3
£ £ ax % %
ot evadm] EEIEES 0 7 7 s
& fn I ) 10
management dea elation management de I elation dient 55 7 3 3
client 50% a1% 3% 3%

oo sea v o |
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Wodaltés denseignement e formation* Formation e
conr —
[ Joprenissace
[ convatPrfessionnel
Conte comina Parcaurs Cosficers
Ressources SAE MMPV MDEE Bl BDMRC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS BC6 BC? BC8 BCY BC10 BC11
ToITP Ba i) wr Stage n enveprise £ H - H 1
entere Ee i5 H fe. E g El = M 2 s
g8 | 23t | s | ik H £ ] H 5 53 H 2 £
Autre £ si§ 2 | 2 ki £ ) § H £ H 5 £ ]
Etement Consttutt (Enseignement) Volue orare Nooroupes | o | ek | mappor Eoit | Ropport | Porolo | Livable | Rapport | Soutenance| Eneprise | Rapport | Soutenancel efs | 25 | 2E% H £ E = : £8 g H £ sE
—— Bz 338 | 28 SEz = 3 g H E 25 = E > E
g£a 5 g5 283 H 2 H ® 2= s
e Vol [Adapa H H H H H H H H H H H H H 53 | 8% | f8 | Eef £ £ H = & LY H 88
&b | e i il court (20 caractres) etd. [ don | on| | w fomafcu| o w2 [ E |2 |E e |E|2|E e E|2|E 2B |E |22 |E |2 2|E|2]|2 5 Z 55 H ]
oo P | lcaie ¢ 3 s s s s s s s s H H H H H = i : a
RraoL Statege mareing Suaégie maketng 2| s ]s]e 1 o [ sos] 1 son | 1 x X X 3
Rra2 Negociaton: o du vedetr e de acheter Negociason BERRE 1 f woo| 2 x x x x s
Rracs ws|a]e [ [ son| 1 | sow| 1 x X X X s
Rrao ot v Orot duava s [ w0[2]s 1 [ so| 1 sox| 1 x X X X 0s 05 05
RRaos Angas appiaue au commerce -4 Aogis-4 HERRE 1 IEBRER san| 1 x x x x os 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
R Lv B appiquée aucommerce -4 -4 5[ e 16 1 IR sa| 1 x X X X 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
Rrao7 Expression. commuicaon cutre 4 eccs HERRE 1 o o] 1 [ 1 x x x x os 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
Rrace opp - opp s | s 1 o [son| 1 [sox] 1 x X X X os 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s 0s
RRi098 | Fonmertausdumanagemert de féquipe commercise T w0 [ w]|2] 1 2 son| 1 son| 1 X 3
a0 Staége acras Suatgiescras s s [a]e 1 2 son| 1 son| 1 X 15
Rrao9D Coite de ot gt con s s [s]e 1 2 son| 1 son| 1 X 15
Rrioom Mercandising Merchandising s s [a]e 1 2 son| 1 son| 1 x 15
Rrite Relton tert omcarel Reo BERE 1 2 son| 1 son| 1 X 3
Rrato Tecmiques  commerce emasorsl -1 o1 s s [s]e 1 2 son| 1 son| 1 X B
Rra100 Statége e commerce Stuaégi ecommerce s s [a]e 1 2 son| 1 son| 1 X 15
Rritom Maragementdes éqapes - 1 Managermentdécuipe - 1 s s [s]e 1 2 son| 1 son| 1 x 3
RRatn Maragementmercuturel Manageners nercuee s s [a]e 1 2 son| 1 son| 1 X 15
Rra1D eusiness model -1 Business model -1 s s [a]e 1 2 son| 1 son| 1 X B
RRi1tM cre are s s [s]e ' 2 son| 1 son| 1 x 15
RS401 Evaluation de la proj 55 5| 5| 5|41 8 3a%| 1 | 33%| 1 [33%| 1 X X X X 1 1 1
sz Piotage commercl dune rgaisaton Piotage commercl BE NEE [ san| 1 | o] 1 || o x X X X 1 1 1
RS4038 Elaboration d' un plan dactions commercial et relationnel Plan dACR 50 101031 2 3a%| 1 | 33%| 1 [33%| 1 X 3 3
Rs403 Développement de ofe & rematona! Développr  feranger w0 BREE 2 EREREE X 3 s
RS0 Greaion e s web Créer i sie e w0 BREE 2 EREREE X 3 s
RS403M Propositions d'amélioration du fonctionnement du point de Propositions amélioration 50 1010301 2 3% | 1 | 33%| 1 [33% 1 X 3 3
Rsas StgeBouRC Stage -S4 o 1 2 EREREE X 2 2 2 2 2
Rsu stges Stage -S4 o 1 2 EREREE X 2 2 2 2 2
Rsa1D StgeoEE Stage -S4 o 1 2 EREREE X 2 2 2 2 2
Rsam Sty Stage -S4 o 1 2 BB EREE x 2 2 2 2 2
RS0 Porsolo 54 Portolo - 54 B} ula]s| s son| 1 son| 1 x X X X ' ' ' ' ' ' ' ' 1 1 1
EIEIEIES c 5 5 5 5
Parcours : Marketing e - | - - o B W
ontdevente
vente s sae ° ° > ° °
% ET I N
EIEIEIES c 5 5 5 5
: entrepreneurist
entrepreneuriat. P SAE| u u 5 S S
% E23 P T T
EIEIEIES c c 5 5 5
 parcours :Busness £ Parcours : usines nernatona  achat et Tomat| fr fr o5 | ws | ws
vente sae ° ° > > °
% E23 P T T
Parcours : Business 28| 14] 53] 15 [ o 6 6 6 6
X P TOTALl 11 1 105 105 105
management dearelation management de a reaton cient P . s s s
client 5% 55% 48% 48% 48%
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Formation ntale

[ Formation contine
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Comrole contmy Farcours Comtioents
Ressources SAE MMPV Ll Bl BOMRC BC1 BC2 BC3 BC4 =3 BC6. BCT BCB BCY BC10
R Epreve promation or Stage enentepriss H . F = H
entiere . FgE 5o 2. & H £ aF s E g
25, | S§: | I8 | &3 c < 3 e | g2 | ¢ g a
Element Constiut (Ensoignement) e Waroues | o | et | meporc [ Ae | et | mapporc [ portolo | wrae | mappont | soutenancel enveprse | mappont [soutenancel | 5 2 § £ g g5 £ § = H £ §E | it : H H
- o T T T T T T T T = = B B B 2| i £ H H k) 3 £ 85 | it H =
& || = e il cour (20 caractres) i, | von | | | [ fon| w| | |80 [ 2|6 | 2|2 |0 E 0|2 |2 2|E|2|2 | 2| |2]e|2]2]2 e g E ]
o | ocae H H H H H H H H H H H H H H &
[ Suatége deneprise -1 [E— 6| = |00 AR sox| 1 sox| 1 x x x 3
sz Negocirdansdes cortrtes spéciaues - 1 Nos -1 w | » o | e s 1 s 1 x x x x S
[ Foancement ot réulaton d téconomie e BERE AR sox| 1 sox| 1 x x x x 2
nrsos Dl des actvits conmercaes -2 onc 2 BERE AR sox| 1 sox| 1 x x x x 7 7
rrsos snayse tnancire soayse rancire | s e e s 1 s 1 x x x P T T
nrsos [ —— sogas -5 S e e sox| 1 sox| 1 x x x x os os os os os os os os os os
Rrso7 L8 appique au commerce -5 s | s e BED son 1 son 1 x x x x o5 os o5 o5 o5 o5 o5 o5 o5 o5
[ Expression commaicaton, ce -5 ccc-s 2|4 e sox| 1 sox| 1 x x x x T T
[ e s vor s o | o 0 AR sox| 1 sox| 1 x x x x os os os os os os os os os os
rmioa)| Fesoies o s mnkies sk s e —— wl s | [o]e] |1 o 1 o 1 . o o
Rsio) | Ressousoes etculure ipes appkqees a wsiness RN apltes 1 R 3 BRE sox| 1 sox| 1 x o o
Rrsiop | Ressouces et cutrs uméiuessppkaes au g [ — R 3 BRE sox| 1 sox| 1 x o o
:- Ressources et cuture numériques appliquées au marketing et [ | - o] e N o] 1 o] 1 M s s
st Daveoppernen des praipes managéraes o = | e NRE sox| 1 sox| 1 x f
mrsu Aoprovioreeres Jrm— w | » 6| NRE sox| 1 sox| 1 x 7
[ Varagement de acréathié tce iovation [T — B 3 BRE sox| 1 sox| 1 x s
| [ | Parcos exprtence chen [—— w | = = 10 NRE sox| 1 sox| 1 P 3
Rrsiza Maragenent deavalew clent e | s e NRE sox| 1 sox| 1 x B
wroz Techies daconmerce teratonl -2 o | e NRE sox| 1 sox| 1 x 2
[ Retbencenent [— BE ul e NRE sox| 1 sox| 1 x i
| [ | Varagement déaipe -2 Maragerentéipes -2 s | s e NRE sox| 1 sox| 1 x s
stz Varketng des sences [E— = | w w| o BRE sox| 1 sox| 1 x B
st [Sp— [ w | » B NRE sox| 1 sox| 1 x B
arsiaD Suatége socal meda ot o.CRM sswecrn M ul e BRE s 1 s 1 x -
Suppycran Suopychain e s BEE son 1 son 1 x T
Rrsu0 Plotage detequpe conmerciae eec = | = v s BRE s 1 s 1 P 2
arsia Logsiaue et supl chan Logine w | 2| s BRE x| 1 x| 1 P ;
arsiio Business mocel -2 susiness ol -2 6| o |e|n BEE sou| 1 sou| 1 x 2
—— ot dea dtotion e B BEE sou| 1 sou| 1 x 1
arsisi Varketng achat arketng achac w | w | |w] e BRE x| 1 x| 1 x o =
arsisn Statépe e contons e récacion e somw BEDnE BRE x| 1 x| 1 P T
J— S— e 2| s BRE x| 1 x| 1 P T
arsien Logsiaue et supl chan Logine s | s 5w BRE x| 1 x| 1 x o T
RS5018. Mise en csure ot "“’:‘{":::s‘: stratége clent dune Stratégie clent 5 | 15| 60| 5 |05 1f 1|2 sa%| 1 | 3x| 1| sex| 1 x 7 7 8 8
RS0l | Gondute dun mision port o expor pour e ereprise [E—— 105 | 15| 00| 5 |aos| 1| 1] 2 | 1 || 1 || 1 x 7 ; f f
Rsso10 Développerent dun pofet dotal [ 105 | 15| 0| 5 |0s| 1] 1] 2 swe| 1 || 1 || 1 x 7 ; f f
Agerochecrmicans da polt 8 vere [Eo— 105 | 15| 00| 5 |aos| 1| 1] 2 | 1 || 1 || 1 x 7 ; f f
Rssi0 Portollo-55 Portolo 55 © w| |w=|1]| 4] sox| 1 sox| 1 x x x x
| pe— o] ‘ | EE—
veste | | point de vente. I . 7
Sox
e usinessat
entrepeencarat | | emreprencurat | sae
= | | =
S
=5
| | o] DDk e = 7
management de la relation | | management de la relation cl At
S

[ ovesvas i wcrvs e ]
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ot - o casesconanées ] Formation continue
[ Jaoprentssae
[ contat rotessionnel

Conirdle continy Parcours Coeficients
Ressources SAE wvpv | woEe 8l BDVRC Bc1 Bc2 ) o4 BCs B0 Be7 B ) Bo10
Epreuve promotion g fe 3 ]
TITP wr Stage en entreprise o E =
/ e o o H < E, | 5. H £ 2 . R e e
5 5| #% | 538 g H 5 = H 28 | 33 ] g
23 g 52 |3 = H g ] g £ H e
Elément Constitutif (Enseignement) folume horaire roupes. ral it or it or Portfolio | Livrable | Rapport |Soutenance| Entreprise| Rapport |Soutenance| iz § 2 Ec £ 2 = 28 25 ] 3 H
(Enseignement) Volume Nb group oral Eeit | Rapport [ AUE | crit | Rapport PP o PP 55t £ E: e : H £ 2 £ sE £ H H E
g & s P 2 ° K 22 28 3
Code Vol. TAdapt 0 g g g g g g g & E E E E E =g 5| fs | gEe 2 g g 3 2 SE g k] =
&z ec. il Intiulé cour 20 caracteres) etud, | ation | o | | [owie| cu| | | 2 | €| s |E| 2 |E |2 |E|2|E |2 |E|s|E|s|E|2|E|2|E|s|E]|E|2]|E g 3 H4 = £
TETD PN | locale ¢ g 2 ] ] ] ] S S H H H H H g 3 : 5 &
RRo01 Statége denveprise -2 Statége enveprise -2 HEBE ARE sox| 1 so%| 1 X X X 2
RRo02 Négocierdans des contextes spécifiues - 2 nes-2 1| 25 |0 s|wo ifa]s so%| 1 so%| 1 X X x X 2
RR6038 Management des compies-ciés (KAM) am B I 1] son| 1 son| 1 X 4
RR6031 Angis applué au business iternatonal Anglais B1 1| s 5|3 1] 05| 1 son| 1 X B
RR60ID Trafic managemen - analyse daudence Trafi management K w7 R so%| 1 so%| 1 X 4
RRG03M | Droitdu ravai et relaons sociales dans fentreprise oTRs. w0 | 15 15 1] son| 1 son| 1 X 4
RR6045 Noweaux comportements des clents Nee 0 15 15 e so%| 1 so%| 1 X B
RR604I LVB appiuée au commerce interational wec 3 | s | a N so%| 1 so%| 1 X 4
RR604D Formalsation et sécuisation dun business model Fsam 0 15 15 N so%| 1 so%| 1 X B
RRE04M Prise de décison-pibiage Décision-ploiage K w7 N so%| 1 so%| 1 X A
Stage - Business développement et managementde B} . P I R
Rs6118 dévslppement o Stage - BOMRC - 56 s 1 | 1 || 2 X 4 4 1 1
Rs6111 Stage - Business internatonal - achat et venie - S6 Stage - Bi- 6 60 e 1| 1)1 s 1 || 1 || 2 X 4 4 1 1
RSG110 | Stage - Marketng dighal.e-business et enrepreneriat - S6 Stage - MDEE- 56 60 e 1| 1)1 s 1 || 1 || 2 X 4 4 1 1
RS611M | Stage - Markeing et management du point de verte - S6 Stage - MMPV - S6 60 e 1| 1)1 s 1 || 1 || 2 X 4 4 1 1
Rs610 Portolio - S5 Portlo- 56 o [ 5|0 s|es|1[als sox| 1 so%| 1 X X X X 2 2 2 2 2 2 2 2 2 p
Parcours : Marketing et Total Etudiant 2l 1 E 0 0 2 3
e de 2% Parcours : Marketing et management du oA 10 10 s s
vente point de vente s - 5 5
0% co% 0% o
i e usimess ot Parcrs: kg i, o uivss o 10 10 s s
entrepreneuriat
entreprencuriat P saE ° ° 2 3
o 0% 0% oo%
Parcours : Business Total Etudiant 2l 1 S 0 0 2 3
o Susine 250 Parcours achatet TOTAL 10 10 s s
vente
vente saE ° ° 2 3
0% o 0% o
Parcours : Business ot Etudiart] ] ss] 2] © 10 10 s 5
250 Parcours : Business développement et TOTAL 10 10 s s
management de la relation management de la relation clent - 5 s 3 3
dlent o 0% 0% o

Page6of6



