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1

1 Institutions et marchés monétaires et financiers 05/06 2 10 10 ET(3h) oT
11 Connaissances fondamentales en économie et
gestion 2 Analyse des organisations 05/06 2 10 10 ET(3h) oT
3 Anglais de spécialité 11 2 12 12 2 oT
_ . I s 1 Comptabilité financiere approfondie 06 2 10 10 ET(1h30) oT
12 Connaissances Ol(:?ir:ae:;?a es en comptabilite 2 Diagnostic financier approfondi 06 2 10 10 ET(3h) oT
3 Techniques financieres 06 2 10 10 ET(1h30) oT
1 Le patrimoine de la famille 01/06 2 10 10 2 oT
13 Les techniques bancaires de base 2 La fiscalité des particuliers 01/06 2 10 10 2 oT
3 Les fondamentaux de la vente 06 2 10 10 2 oT
1 La prise en main d'un portefeuille 06 2 10 10 2 oT
Les fondamentaux de la gestion du portefeuille 2 La gestion du portefeuille au quotidien et des 06 2 10 10 2 oT
14 client risques clients
3 Confo_rmlte, déontologie, certifications 01/06 5 20 5 oT
bancaires
) ) ) Les moyens de paiement 06 2 10 10 2 oT
15 La relation bancaire de base et ses produits - - -
Les produits bancaires d’épargne 05/06 4 14 14 2 oT
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1 La banque et I'économie 05/06 2 10 10 ET(3h) oT
21 2t des entrepr 2 Analyse de la conjoncture économique et 05 2 10 10 SDo oT
financiere
3 Analyse de la concurrence et des marchés 05/06 2 10 10 SDO oT
o 1 L myest,ssement du particulier et le financement du 05 4 20 20 5 oT
22 le de l'activité b| patrimoine
2 Assurer et prévenir le particulier 05 2 10 10 oT
La négociation bancaire 06 2 10 10 oT
23 le de l'activité b] 2 Les valeurs mobiliéres et les techniques boursiéres 06 2 10 10 2 oT
3 L'assurance-vie et la retraite du particulier 06 2 10 10 2 oT
) 1 Etudes globales de dossiers clients particuliers 06 3 12 12 SDO oT
24 essionnelle - -
2 Etudes de cas de finance-contréle d’entreprise 06 3 12 12 SDO oT
25 essionnelle - tr 1 Evaluation professionnelle — travail en agence 05/06 6 SDO* SDO*
114 114 * une seule session
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Analyse financiére des établissements bancaires 06 2 10 10 2 oT
31 nt des agence 2 Management de l'organisation et des compétences 06 2 10 10 ET(3h) oT
Stratégie et pilotage des organisations 05/06 2 10 10 ET(3h) oT
1 Formes, Jurldlqges des_ ent_re’prlses, statuts sociaux des 01/06 2 10 10 2 oT
chefs d’entreprise et fiscalité
Techniques
32 bancaires de
base du 2 Formes juridiques et fiscalité agricoles 01/06 2 5 5 2 oT
professionnel
3 Methodes_ et techniques de vente et de négociation 06 2 20 2 oT
commerciale
1 I,Droduns_ et modes de financement du professionnel et de 06 5 10 10 2 oT
I'entreprise
33 nciére des invg
Evaluation et choix d’investissement et de financement 06 2 15 15 ET(1h30) oT
Planification financiére et business plan 06 2 10 10 ET(1h30) oT
Gestion 1 La gestion de la trésorerie et des risques d’exploitation 06 2 10 10 2 oT
financiére de
34 I'exploitation 2 Credit Management 06 2 15 15 2 oT
et de la
tresorerie 3 Le financement du cycle d'exploitation en agriculture 06 2 10 10 2 oT
1 A,ss'urances (!es bl'ens (responsabilité civile, locaux et 06 5 10 10 2 oT
véhicules, prévention)
35 prévoyance ef
5 As§urances des personnes (chef d’entreprise, santé et 06 > 10 10 2 oT
prévoyance collective)
3 Prévoyance retraite et assurance vie 06 2 5 5 2 oT
140 160
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1 Théorie financiére 05/06 2 10 10 ET(3h) oT
41 bment en écon 2 Stratégie bancaire 05/06 2 10 10 2 oT
3 Marketing bancaire 06 2 10 10 2 oT
/-\pprrrt])grc]ltlsse 1 Les opérations bancaires a l'international 06 2 15 2 oT
" enbanque des 2 Ijes finapcements non bancaires de 06 2 15 ) oT
professionnel fentreprise _
s et des 3 EvaIua'Flon,_ optimisation et transmission 06 5 20 ) oT
PME du patrimoine
Evaluation 1 Etudes de cas de finance d’entreprise 06 2 10 15 SDO* SDO*
professionnell Etudes globales de dossiers clients . .
43 e - études de 2 professionnels 06 2 10 15 SDO SDO
cas de i i i-
synthese 3 \Ifiﬁjdes globales de dossiers clients agri 06 2 10 15 SDO* SDO*
E}"’““‘,’“'”” i Perspectives stratégiques et scénarios de 10 10
44 FZO fe;?r']‘;r;_r(‘; 1 développement des établissements 05/06 6 SDO* SDO*
- i
31 hercl Mémoire professionnel 5
Evaluation professionnelle — travail en
45 essionnelle - tr 1 agence 05/06/11 6 SDO* SDO*
Communication in Business English 5 15
75 155 * une seule session




